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Бізнес-план

для створення приватного підприємства        «Юкон» 
по перевезенню пасажирів легковим транспортом, яке знаходитиметься:
м. Дубно, вул.. Д. Галицького 8, тел. 15-15-51
Керівник підприємства: Поліщук Т.О.

Проект підготувала:Поліщук Т.О.

                             Леус Т.В.

 Початок реалізації проекту – січень 2008 року.

Стисла назва проекту: бізнес-план для створення приватного підприємства «Юкон».

Тривалість проекту – 10 років.

Актуальність даних 2009 року.

Проект складено29.11.2007року.

У разі не зацікавлення проектом, прохання повернути бізнес-план за вищевказаною адресою
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Cтворення приватного підприємства        «Юкон» 
по перевезенню пасажирів легковим транспортом, яке знаходитиметься:
м. Дубно, вул.. Д. Галицького 8, тел. 15-15-51
Керівник підприємства: Поліщук Т.О.
Проект підготувала: Поліщук Т.О.
                                      Леус Т.В.
 Місце реалізації проекту – місто Дубно
В даному бізнес-плані стисло  та докладно описується вигідність умов вкладання грошових ресурсів у створення приватного підприємства        «Юкон».
Період окупності – 9 місяців.

В результаті реалізації даного проекту буде задоволено потреби пасажирів у якісному перевезенні в межах міста та району.

Вартість даного проекту становить12000 грн.
РЕЗЮМЕ
Перевезення пасажирів легковим транспортом це перспективний бізнес при якому, хоча і невеликі, але стабільні доходи. І тому, ми вирішили зайнятися цим видом діяльності. Основними споживачами даної послуги, яку ми маємо намір надавати, будуть жителі міста та навколишніх сіл.
Перевізників легковим автомобілем в нашому місті вистачає, але мало хто з «них має бажання доставляти клієнта до місця проживання в віддалені села, району, мовляв „погана дорога", особливо в осінньо-зимовий період, але людині їхати треба і вона платить втридорога, щоб дістатися домівки. Ми  плануємо акцентувати свою увагу саме на таких жителях віддалених при умові незмінних цін.
Для ведення бізнесу потрібні наймані працівники, ми будемо вести необхідну документацію, для цього в нас є необхідні навички та бажання.
Згідно таблиці „План доходів та видатків", рентабельність проекту становить:
(Чистий дохід/Валовий дохід)*100%, та дорівнює: (834/2900)*100%=28,76%
Кошти, вкладені в цей бізнес вертаються на 9 місяць.
1. ОПИС ПІДПРИЄМСТВА ТА ГАЛУЗІ
На даний час перевезення пасажирів легковим автотранспортом не завжди є вигідним, так як в нашому місті та районі досить добре розвинена мережа автобусного сполучення, та й легковиків-перевізників вистачає, що створює досить сильну конкуренцію.
Але обраний вид послуг більш спрямований на клієнта з сільської місцевості, та мешканців міста, котрі проживають в віддалених кінцях нашого міста, де в основному дуже погане дорожнє покриття, або воно взагалі відсутнє.
Дивлячись на роботу наших дорожніх служб, особливо на  сільських дорогах та міських - другорядного значення, то цей ринок перевезень буде збільшуватись відповідно до зниження якості доріг придатних   для   пересування    інших   перевізників,   включаючи маршрутне таксі.
Так перевезення автомобілем буде задовольняти клієнтів, котрим необхідно доїхати до самої оселі, а так бажають майже всі, хто користується послугами легкових перевезень. Та ще не всі перевізники мають можливість разом з клієнтом перевозити вантажі котрі він придбав для себе. Це збільшує обсяг перевезень завдяки витривалості нашого автомобіля.
Та хоча цей ринок перевезень і не здається привабливим, але з нашим видом послуги можна бути конкурентоспроможним.
2. ОПИС ПОСЛУГИ
Метою моєї діяльності є перевезення пасажирів легковим автомобілем ВАЗ 2101.
Оскільки цей вид послуг не є новим в нашому місті, ознайомившись з ринком перевезень очевидно, що майже всі перевізники віддають перевагу міським перевезенням клієнтів, а от сільських, особливо віддалених від основних доріг майже всі ігнорують, особливо при несприятливих погодних умовах (весна, зима, осінь) коли дороги не придатні для проїзду. Та ще й в основному сільські мешканці приїздять в місто, щоб зробити покупки на ринках міста, що в свій час не дає їм можливості доїхати до власної оселі великою кількістю маршруток.
В зв'язку з цим автомобіль ВАЗ 2101 є саме тим видом транспорту, котрий орієнтований для перевезення сільських пасажирів, які проживають в селах, до яких мало хто з конкурентів має бажання їхати.
А для нас це є пріоритетним перевезенням, оскільки, це не є проблемою для даного автомобіля.
Фактично в нашому місті мало хто надає послуги з таких перевезень, а якщо надає, то автомобілями іноземного виробництва, що додає більшу кількість витрат на ПММ та запасні частини при ремонті автомобіля, що в свою чергу впливає на собівартість послуги.
Хоча є і фактори, котрі можуть вплинути на доходність цього бізнесу. Ми бачимо, що ціни на ПММ дуже сильно коливаються, що може значно вплинути на ціну перевезень, хоча це є загроза всім перевізникам. Хоча це може і не впливати на доходи перевізника легковим автомобілем (збільшення ціни ПММ - збільшення ціни перевезення).
Правда ціну підіймати треба дивлячись на фінансовий стан стратегічного клієнта,  від чого  залежить кількість надання послуг. Відповідно і доходи даного бізнесу.
Частка ринку яку я планую зайняти вираховується зі формулою:
Ч.р.= (Оі/О2)*Ю0%
де СЬ - кількість послуг які я планую надати;
02 - загальна кількість послуг які будуть надані за той
самий період, що дорівнює:
Ч.р.= (30500/3050000)*100%=1%
Дані взяті мною з приблизних розрахунків кількості надання послуг на ринку Дубенського району.
3. ПЛАН МАРКЕТИНГУ
1.
Основною ціллю маркетингу є доведення до споживача
інформації про існування надання даної послуги, тобто щоб клієнт
вирушаючи з погано доступного місця проживання за покупками на
ринки міста знав, що він разом зі своїми покупками буде
доставлений до самого місця свого проживання. Буде доставлений з
максимальним комфортом та за максимально малий  час.
Якщо забезпечити малі перевезення, то непотрібно витрачати великі кошти на рекламу (пункт „інші витрати" в таблиці „План доходів та видатків"), адже задоволений клієнт в селі - це сама найкраща реклама.
Якщо основні перевізники (маршрутне таксі, автобус; доставка клієнта тільки до зупинки автобуса над трасою, та ще й : мінімумом перевезень вантажу, то перевезення автомобілем  це гарантована доставка клієнта до самої оселі з товаром, купленим на ринку майже без обмежень при любих кліматичних умовах.
Що дає досягнення переваг при фактично тих же затратах.
2.
Маркетингова стратегія тут не підлягає вибору, тому що
ціна на перевезення не може відрізнятись від конкуренті в (2.0
грн./км). Так що необхідно вибрати стратегію єдиних цін. Але при
цьому надавати послуги на завантаження та розвантаження
вантажу, доставка до самої необхідної точки, чого не має у моїх
конкурентів.
Також можна надавати послугу вивезення товарів на ринок (зерно, поросята інше) за викликом.
4. ПЛАН  НАДАННЯ  ПОСЛУГ
Основними виробничими операціями є надання послуг по перевезенню пасажирів та невеликих вантажів до 300кг. автомобілем ВАЗ 2101 по місту Дубно та району. Основним пріоритетом є надання мешканцям сіл районних центрів та мешканцям віддалених вулиць від центральної траси м. Дубно.
Для цих перевезень в нас є в користуванні (за генеральним дорученням) автомобіль ВАЗ 2101 - 1987 року випуску, в непоганому стані, якому необхідний  ремонт та модернізація для зменшення витрат на закупку ПММ.
Для зменшення витрат  необхідно придбати КІШ з 4 ст. на КПП з 5 ст., що зменшить витрати бензину, а також замінити автомобільні шини.
Для здійснення перевезень нам не потрібно виробничих приміщень та спеціального устаткування. Гараж для стоянки та ремонту в нас є за місцем проживання.
Заправку автомобіля буде проводитися здебільшого на АЗС „ТНК", де вартість пального становить 4,95 грн. за літр
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	Кількість, км.
	1550
	154
	1570
	159
	143
	148
	145
	256
	254
	245
	254
	214
	1560
	324
	254
	254
	325
	325
	341
	11201

	Вир, кош.грн.
	3000
	3530
	3254
	3658
	3698
	3214
	3687
	4659
	3657
	3698
	4565
	1547
	305472
	6547
	6845
	6984
	68954
	5888
	6584
	221487

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


5. ОРГАНІЗАЦІЙНИЙ ПЛАН
Підприємницька діяльність по перевезенню пасажирів та невеликих вантажів буде проводитись Леус і Поліщук, без найманих робітників, як суб'єктом підприємницької діяльності - фізична особа. У майбутньому плануємо використовувати послуги диспетчера радіо-таксі, що значно полегшить залучення клієнтів.
Місцем проведення своєї підприємницької діяльності обрали стоянку біля залізничного вокзалу, що також полегшує пошук клієнтів.
Система оподаткування: єдиний податок у розмірі 70 гривень на місяць, згідно надання даних послуг по перевезенню пасажирів та невеликих вантажів легковим автомобілем.
6. ФІНАНСОВИЙ ПЛАН
Для здійснення даного виду підприємницької діяльності в нас є в власному користуванні автомобіль ВАЗ 2101, котрий потребує невеликого ремонту та модифікації (зміна на 5ст. КПЩ та ціна якого становить 5000 грн.).
Кошти    які    необхідні    для    початку    підприємницької діяльності:
власні кошти  та кошти інвестора
Як видно, сума коштів вкладених в цей проект становить приблизно 12000 грн..
Більш ретельніші розрахунки можна побачити в таблиці „План доходів та видатків."
Також згідно існуючих формул можна визначити період окупності вкладених коштів.
	
	
	
	
	План доходів і
	видатків
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	Всього за рік

	Показники
	1 рік                                             
	
	2 рік
	

	
	01
	02
	03
	04
	05 
	06
	07
	08
	09
	10
	11
	12
	Всього
	1 кв.
	1кв.
	2кв.
	3кв.
	

	Валовий дохід
	1600
	1600
	1500
	1680
	1680
	1570
	1550
	1570
	1570
	1600
	1600
	1600
	19120
	
	3965
	562
	258
	15614

	Валові витрати
	658
	585
	645
	800
	582
	158
	569
	595
	569
	485
	587
	589
	589
	
	7985
	1744
	1584
	6472

	в т.ч.постійні
	79
	79
	79
	79
	79
	79
	79
	79
	79
	79
	79
	79
	79
	
	79
	79
	79
	79

	Змінні витрати
	617
	164
	592
	658
	758
	854
	854
	865
	891
	756
	954
	854
	6554
	
	1565
	1475
	2581
	5147

	Балансовий прибуток
	1025
	1547
	1587
	1549
	1485
	1569
	9854
	1548
	4586
	1548
	1589
	1569
	6254
	
	2547
	2874
	3558
	14456

	Податок
	70
	70
	70
	70
	70
	70
	70
	70
	70
	70
	70
	70
	70
	
	70
	70
	70
	70

	Чистий прибуток
	854
	872
	891
	841
	954
	846
	789
	847
	985
	985
	895
	965
	10755
	
	2584
	2584
	2188
	


	
	
	
	
	
	
	Розрахунок змінних витрат
	
	
	
	
	
	
	
	

	Показник
	2007
	2008
	Всього за рік
	2008
	
	2009
	Всього за рік

	
	9
міс.
	10
міс.
	11 міс.
	12 міс.
	1 міс.
	2 міс.
	3 міс.
	4 міс.
	5 міс.
	6
міс.
	7 міс.
	8 міс.
	
	9
міс
	ІУ кв.
	1 кв.
	11 кв.
	1 міс.
	8 міс.
	

	солідол
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16
	16

	нігрол
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25
	25

	антифриз
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10

	бензин
	547
	254
	547
	458
	587
	589
	589
	458
	478
	489
	489
	574
	5589
	155
	1548
	154
	469
	155
	45
	458

	мастило
	49
	49
	49
	49
	49
	49
	49
	49
	49
	49
	49
	49
	49
	49
	479
	49
	49
	49
	49
	49

	Всього
	658
	587
	589
	587
	589
	568
	568
	548
	548
	589
	574
	598
	6547
	148
	489
	557
	2357
	489
	258
	6646


До постійних витрат відносимо:
Транспортний податок - 144 грн. на роки Страхування - 72 грн. На 2 роки Інші витрати - 360 грн. Ма рік Закупка запасних частин - 480 грн. на рік
7. ОХОРОНА НАВКОЛИШНЬОГО СЕРЕДОВИЩА ТА ОХОРОНА ПРАЦІ.
Перевезення легковим автомобілем є не екологічно чистою послугою, адже автомобіль викидає багато токсичних газів.
Для того, щоб звести до мінімуму ці викиди, необхідно вчасно проводити регулювання кількості викидів, а при необхідності проводити ремонт двигуна та карбюратора. На щастя в нашому місті є такі підприємства, котрі проводять такі види послуг, що дає змогу звести до мінімуму ці викиди. Утилізацію відходів після ремонту автомобіля буде проводитись в спеціально відведених для цього місцях. Щодо техніки безпеки перевезень, то для цього автомобіль ВАЗ 2101 міцний та надійний, в ньому  ремені безпеки.
8.0ЦІНКА РИЗИКУ ТА ГАРАНТІЇ.
Перевезення пасажирів легковим автомобілем є досить небезпечним, як для водія, так і для клієнта справа. Тому ми плануємо проводити страхування, котре проводиться в нашій державі  і  придбати страховий поліс на суму 100 грн.
При зниженні цін конкурентами, дивлячись на таблицю „План доходів та видатків", видно, що при наявності мінімуму клієнтів мені дозволяється знизити ціну перевезення, маючи дохід.
При змінах законодавства, буду пристосовуватись до існуючих законів, адже є спілка підприємців, котра відстоює інтереси підприємців та надає необхідні консультації, в яку маємо намір вступити.
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