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Вступ
Виробничо-аналітична практика є невід’ємною складовою частиною навчального процесу. Дана практика передує дипломному проектуванню і є завершальним етапом професійної підготовки студента.

Метою практики є:

-закріплення теоретичних знань, здобутих під час навчання в Національний університет водного господарства та природокористування

-придбання практичних навичок майбутньої професії ; 

-оволодіння виробничим досвідом;

-завершення організаційної підготовки до дипломного проектування; 

-набуття досвіду роботи в трудовому колективі;

-збір необхідної інформації з теми дипломного дослідження.

Під час проходження переддипломної практики необхідно досконало оволодіти навичками застосування всіх дій, передбачених кваліфікаційною характеристикою посади.
 В умовах ринку кожен з його учасників повинен вміло користуватися аналітичними методами та прийомами аналізу, оскільки прийняттю будь-якого оптимального рішення передує аналітичне дослідження економічних явищ, процесів, вивчення фінансового стану суб’єктів господарювання.
 Аналіз в широкому розумінні означає пізнавальну процедуру уявного розмежування об’єкта або явища на складові з метою їх вивчення, з’ясування зв’язків між ними.
     Економічний аналіз, як один із різновидів аналізу взагалі, являє собою сукупність послідовних аналітичних прцедур, які мають на меті одержання заключень, висновків та рекомендацій щодо прийняття оптимальних рішень стосовно досліджуваного економічного об’єкта чи явища. Зміст економічного аналізу складається з визначення конкретного завдання дослідження певних процесів або явищ господарсько-фінансової діяльності підприємства; комплексної їх оцінки у взаємозв’язку, взаємозалежності; дослідження причин та наслідків цих зв’язків; обчислення величини впливу чинників на кінцевий результативний показник; вивчення пріорітетних напрямів розвитку і оцінки обгрунтованості і дієвості механізму реалізації управлінських рішень.

 Зміст економічного аналізу визначає його як конкретну функціональну науку.

Фінансово – економічний аналіз проводять фінансові служби підприємства, фінансові органи, банки. Основна увага приділяється дослідженнюфінансових результатів діяльності підприємства, а саме: прибуткові, рентабельності, виконанню фінансового плану, ефективності використання власного та позикового капіталу, зміцненню фінансової стійкості та платоспроможності.
1. Фінансовий стан підприємства.
1.1.Загальна характеристика підприємства.
ДП “Рокитнівський лісгосп” є юридичною особою, має права та обов’язки і здійснює свою діяльність згідно статуту і чинного законодавства. Підприємство має розрахунковий, валютний та інші рахунки в банківських установах, печатку, штампи зі своєю назвою та фірменний знак, провадить свою діяльність на принципах самофінансування та самоокупності. У всіх випадках, що не передбачені статутом, підприємство керується вимогами чинного законодавства. Підприємство за своїми зобов’язаннями відповідає всім закріпленим за ним майном на яке, згідно чинного законодавства, може бути звернено стягнення на вимогу кредиторів. 

Засновник не відповідає по зобов’язаннях підприємства, а підприємство не відповідає по зобов’язаннях засновника, крім випадків, що передбачені чинним законодавством.

Власником підприємства є його засновник. Свою діяльність підприємство здійснює згідно чинного законодавства по всій території України, а також за її межами.

ДП у відповідності до чинного законодавства і Статутут здіснює слідуючі види діяльності:

виробництво дерево матеріалів;

Заготівля деревини ;

 виробництво будівельних деталей з деривини і плит на деревній основі;

загальнобудівельні організації;

інші організації для обслуговування наукових установ;

роздрібна торгівля недержавних організацій, крім споживчої кооперації;

виробництво бетонних сумішей, готових до використання;

виробництво збірних бетонних та залізобетонних виробів;

виробництво теслярськи та столярних виробів;

загальне будівництво будівель ( нові роботи, роботи з заміни, реконструкції та відновлення ).

Метою діяльності підприємства є обслуговування будівельних організацій, МЖК та окремих клієнтів. 

Начальник та головний бухгалтер несуть особисту відповідальність за дотриманням належного порядку ведення бухгалтерського обліку та звітності, а також їх достовірність.
1.2. Загальна оцінка фінансового стану підприємства.
Під фінансовим станом розуміють сукупність показників, які відображають здатність (спроможність) підприємства розра​хуватися за борговими зобов'язаннями. Він характеризується забез​печеністю фінансовими ресурсами, які необхідні для нормального функціонування підприємства, доцільністю їх розміщення та ефективністю використання, фінансовими взаємовідносинами з іншими юридичними та фізичними особами, платоспроможністю та фінансовою стійкістю.
Фінансовий стан визначає конкурентноспроможність підпри​ємства, його імідж, потенціал у діловому співробітництві.
Оскільки в умовах ринку підприємства несуть повну економічну відповідальність за результати своєї діяльності, за недопущення банкрутства, значно зростає роль і значення аналізу фінансового стану суб'єктів господарювання різноманітних форм власності, оцінки їх ліквідності, платоспроможності та фінансової стійкості.
В об'єктивній оцінці фінансового стану зацікавлені всі корис​тувачі бухгалтерської (фінансової) звітності, які в Міжнародних стандартах бухгалтерського обліку об'єднані в три основні групи;
1) особи, які безпосередньо займаються бізнесом на даному підприємстві;
2) особи, які не працюють на підприємстві, але мають пряму фінансову
зацікавленість у даному бізнесі (наприклад, власники акцій);
3) особи, які мають непряму фінансову зацікавленість у даному бізнесі
(податкові служби; фондові біржі, які займаються купівлею-продажем
цінних паперів; органи, які контролюють піни, експорт та імпорт; проф​
спілки; преса та ін.).
Аналіз фінансового стану підприємства прийнято класифікувати за такими ознаками (мал.1.1.).
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У процесі проведення аналітичної роботи слід уміло поєднувати різні види аналізу, які забезпечують підвищення її ефективності.
Головною метою аналізу фінансового стану є своєчасне виявлення та усунення недоліків у фінансовій діяльності підприємства і пошук      шляхів зміцнення фінансового стану підприємства та його плато​спроможності.
Визначимо першочергові завдання аналізу. Це, зокрема, такі: 

Загальна оцінка фінансового стану та чинників, що його зумовлюють.        
Вивчення відповідності міме коштами та джерелами, раціональності
їх розміщення та ефективності використання.
 Визначення причинно-наслідкових зв язків між різними показниками виробничої, комерційної та фінансової діяльності і на основі цього оцінка виконання плану надходження фінансових ресурсів та їх використання для зміцнення фінансового стану підприємства.
 Оцінка дотримання фінансової, розрахункової та кредитної дисципліни. Визначення платоспроможності, ліквідності, фінансової та ринкової
стабільності підприємства.  

    Аналіз ефективності використання капіталу. 

Оцінка ділової активності підприємства,
Прогнозування фінансового стану, виходячи з реальних умов госпо​дарської діяльності й наявності власних і залучених коштів, розроблення моделей фінансового стану при різних варіантах використання ресурсів. 

 Розроблення конкретних заходів, спрямованих на більш ефективне використання фінансових ресурсів і зміцнення фінансового стану підприємства.
Слід зазначити, що завдання аналізу фінансового стану під​приємства змінюються залежно від зацікавленості різних груп користувачів аналітичним матеріалом.
Так, наприклад, податкові органи за даними звітності нама​гаються отримати відомості про результати діяльності підпри​ємства, вплив окремих чинників на відхилення від прогнозованих, передбачуваних результатів, про структуру прибутку та його розподіл.
Акціонерів, котрі вклали свої кошти у власний капітал підпри​ємства, цікавить стабільність його фінансового стану і прогнози стабільності на майбутнє. Окрім того, їх цікавить рентабельність підприємницької діяльності та політика керівництва щодо виплати дивідендів.
Ці ж питання цікавлять і держателів облігацій, які випускає підприємство.
Оскільки банки зацікавлені в повноті та своєчасності погашення
одержаних підприємством позик, їх цікавить питання кредито​спроможності підприємства.
    1.2.Загальна оцінка фінансового стану підприємства
Загальна оцінка фінансового стану підприємства проводиться за допомогою читання балансу.
Під читанням балансу розуміють попереднє загальне озна​йомлення з підсумками роботи підприємства та його фінансовим станом.
Для загальної оцінки фінансового стану доцільно використо​вувати показники горизонтального (динамічного), вертикального (структурного) і трендового аналізу.
Для цього підсумок балансу на кінець періоду, який аналізують, порівнюють з підсумком балансу на початок цього періоду. Це дає змогу визначити масштабність підприємства, загальний напрям руху балансу.
Після визначення динаміки зміни валюти балансу потрі встановити її відповідність динаміці обсягів виробництва і реаліз продукції, прибутку.
Більш швидкі темпи зростання обсягів виробництва, реаліз продукції і прибутку порівняно з темпами зростання валі балансу свідчать про поліпшення використання коштів на дан підприємстві, і навпаки - відставання темпів зростання виробництва, реалізації і прибутку від темпів зростання валюти бал; вказує на погіршення використання коштів.
Наступним етапом читання балансу є визначення покази прибутку і обсягу реалізованої продукції в розрахунку на одну гри середньорічної вартості майна. Цей показник порівнюється з дан попередніх років, з аналогічними показниками інших підприємств з середньогалузевими даними. Ці показники при ринковій економіки використовуються для характеристики ділової активності керівників підприємств.
Показник виторгу від реалізації продукції (послуг) у розрах; на 1 грн середньорічної вартості майна показує, скільки раз звітний період здійснюється повний цикл виробництва та обіг скільки реалізованої продукції дає кожна гривня господарс коштів.
Показники прибутку в розрахунку на 1 грн середньорі вартості майна характеризують рентабельність усього м. підприємства.
Читання бухгалтерського балансу передбачає також визнач характеру змін окремих статей і розділів балансу. Позит оцінюється збільшення в активі балансу залишків грошових ко цінних паперів, короткострокових і довгострокових фінанс вкладень і, як правило, основних засобів, капітальних вкла нематеріальних активів і виробничих запасів; а у пасиві бала збільшення підсумку першого розділу. Негативної оцінки з говує різке зростання дебіторської заборгованості в акт кредиторської заборгованості в пасиві балансу.
Потрібно зазначити, що в умовах ринкової економіки пер дається оцінка характеру змін деяких статей балансу. Напри якщо раніше в усіх випадках позитивно оцінювалося збільи залишків грошових коштів на розрахунковому та валют рахунках, то тепер підприємства повинні намагатися С раціонально використовувати вільні грошові кошти (надавати позику)
позику іншим підприємствам, купувати короткострокові цінні папери).                 Підприємства, які орієнтуються на ринкову економіку, переважно здійснюють короткострокові фінансові вкладення, капітальні вкладення, купують патенти, ліцензії та іншу інтелекту​альну власність, яка відображається в статті «Нематеріальні активи».
Метою вертикального (структурного) аналізу є визначення: У питомої ваги статей балансу у валюті балансу на початок і кінець звітного періоду;  змін у питомій вазі;  змін у відсотках до розміру статей балансу на початок періоду (темп приросту статті балансу); У змін у відсотках до змін валюти балансу (темп приросту структурних змін - показник динаміки структурних змін); У ціни одного відсотка зростання валюти балансу і кожної статті - відношення розміру абсолютної зміни до відсотка абсолютної зміни на початок період у.
Зіставляючи структурні зміни в активі та пасиві, можна зробити висновок про те, через які джерела найчастіше відбувався приплив нових коштів і в які активи ці нові кошти здебільшого вкладено.
При порівняльному аналізі проводять зіставлення з планом, з базисними періодами, з показниками конкурентів, середньогалу-зевими показниками.
Інтегральний аналіз базується на Дюпонівській моделі фінан​сового стану - використанні в аналізі окремих показників для прийняття оперативних управлінських рішень.
Для коригування фінансової стратегії підприємства, визначення перспектив фінансового стану особливе значення має трендовий аналіз окремих статей балансу.
При трендовому аналізі використовуються спеціальні економіко-математичні методи (середній приріст, визначення функцій, що дають опис «поведінки» даної статті балансу, та інше).
Ознаками «доброго» балансу щодо підвищення (зростання) ефективності можна вважати такі показники;
- коефіцієнт поточної ліквідності - 2,0;
-забезпеченість підприємства власним оборотним капіталом та його
зростання;

- немає різких змін в окремих статтях балансу;
-дебіторська  заборгованість  на рівні розмірів  кредиторської
заборгованості;
Таблиця 1.1.

Аналіз балансу ДП “Рокитнівський лісгосп”
	Актив
	Абсолютні величини
	Питома вага
	Відхилення

	
	На початок року
	на кінець року
	на початок року
	на кінець року
	в абсолютних величинах
	у питомій вазі
	у % до початку року
	у % до змін валюти балансу

	1.Необоротні активи
	3243
	5992
	24,9
	28,0
	+2749
	+3,1
	+84,8
	+33,0

	2.Оборотні активи, у тому числі виробничі запаси, незавершене виробництво, готова продукція
	9684

5212

38

1569
	15254

10839

179

286
	74,3

40,0

0,3

12,0
	71,4

50,7

0,8

1,3
	+5570

+5 627

+141

-1283
	-2,9

+10,7

+0,5

-10,7
	+57,5

+108

+371,0

-81,8
	+66,9

+67,6

+1,7

-15,4

	Дебіторська заборгованість.Поточні фінансові інвестиції.Грошові кошти та їх еквіваленти
	2581

220

64
	3467

300

183
	19,8

1,7

0,5
	16,2

1,4

0,9
	+886

+80

+119
	-3,6

-0,3

+0,4
	+34,3

+36,4

+185,9
	+10,6

+1,0

+1,4

	3.Витрати майбутніх періодів
	112
	121
	0,9
	0,6
	+9
	-0,3
	+8,0
	+0,1

	Баланс
	13039
	21367
	100
	100
	+8328
	0
	+63,9
	100

	Пасив
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.Власний капітал
	9416
	16615
	72,2
	77,8
	+7199
	+5,6
	+76,4
	+86,4

	2.Забезпечення наступних витрат і платежів
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	3.Довгострокові зобов’язання
	700
	830
	5,4
	3,9
	+130
	-1,5
	+18,6
	+1,6

	4.Поточні зобов’язання
	2923
	3922
	22,4
	18,3
	+999
	-4,1
	+34,2
	+12,0

	Утому числі:Короткострокові кредити.Кредиторська заборгованість та інші короткострокові пасиви
	1255

1668
	1602

2320
	9,6

12,8
	7,5

10,8
	+347

+652
	-2,1

-2,0
	+27,6

+39,1
	+4,2

+7,8

	Баланс
	13039
	21367
	100
	100
	+8328
	0
	+63,9
	100


За рік капітал підприємства збільшився на 8 328 тис. гри. і становить 21 367 тис. гри. Ця зміна на 67% (5 570 : 8 328 х 100) зумовлена збільшенням оборотних (мобільних) коштів і на 33% (2 749 : 8 328 х 100) необоротних активів. Наприкінці року питома вага основних засобів та інших необоротних активів у майні Підприємства збільшилася на 3,1% і становить 28,0%, питома вага оборотних активів зменшилася на 2,9 і становить 71,4%,
Збільшення майна підприємства на 8 328 тис. гри. було забезпечене зростанням власних коштів на 86,4%, а на 13,6% покривалося збільшенням залучених коштів, Частка майна, що покривається власними коштами, збільшилася зі 72.2% до 77,8°/;, або на 5,6%. Питома вага залучених коштів зменшилася на 5,6% і становить 22,2%.
· у балансі відсутні «хворі» статті (непокриті збитки, прострочена
забор-гованість банкам і бюджету);
· на підприємстві запаси і затрати не перевищують розмір мінімальних
джерел їх формування (власний оборотний капітал, довгострокові та
короткострокові кредити і позики).
Найбільш повну й глибоку інформацію про загальний фінансовий стан підприємства і його динаміку можна одержати шляхом побудови на основі балансу підприємства спеціального порівняль​ного аналітичного балансу. Уперше поняття і загальну форму цього балансу запропонував засновник балансоведення Н. А. Блатов у 1920-х роках. Порівняльний аналітичний баланс будується на основі бухгалтерського балансу шляхом доповнення його показниками структури, динаміки та структурної динаміки вкладень і джерел коштів (табл. 1.1).
Під ліквідністю підприємств розуміють спроможність  підприємства перетворювати свої активи на гроші без втрат їх ринкової вартості для покриття всіх необхідних платежів в міру настання їх строків та швидкість здійснення цього перетворення.
Для об'єктивної оцінки ступеня ліквідності підприємства
передусім проведемо аналіз ліквідності балансу ДП “Рокитнівського держ лісгоспу ” за 2007рік .
Таблиця 1.2.

Аналіз ліквідності балансу.

	Активи
	На початок року
	На кінець року
	Пасиви
	На початок року
	На кінець року
	[image: image1]Платіжний надлишок (+) або нестача (-)

	1.Найбільш ліквідні активи (грошові кошти та їх еквіваленти, поточні фінансові інвестиції, за винятком балансової вартості власних акцій, викуплених у акціонерів)

(А1)
	284
	483
	1.Найбільш термінові зобов’язання (ередиторська заборгованість, поточні зобов’язання)

   (П1)
	1668
	2320
	- 1384
	- 1837

	2.Активи, що швидко реалізуються (дебіторська заборгованість, платежі по якій очікується протягом 12 місяців після звітної дати, та інші оборотні активи за винятком заборгованості учасників по внескам в статутний капітал)

(А2)
	2581
	3467
	2.Короткострокові пасиви(короткострокові кредити банків, поточна заборгованість за довгостроковими зобов’язаннями, векселі)

(П2)
	1255
	1602
	+1326
	+1865

	3.Повільнореалізовувані активи (запаси, заборгованість учасників по внесках у статутний капітал, а також довготермінові фінансові вкладення)

(А3)
	6931
	11425
	3.Довгострокові пасиви 

(П3)
	700
	830
	+6231
	+10595

	4.Важкореалізовувані активи (нематеріальні активи, незавершене будівництво, основні засоби і довготермінова дебіторська заборгованість за винятком довготермінових фінансових вкладень)

(А4)
	3243
	5992
	4.Постійні пасиви (власний капітал, забезпечення наступних витрат і платежів, доходи майбутніх періодів)

      П4    

            
	9416
	16615
	  -  6173
	- 10623

	Баланс
	13039
	21367
	Баланс
	13039
	21367
	
	


Для того, щоб визначити ліквідність балансу, потрібно порівняти активи, згруповані залежно від швидкості перетворення їх у грошові •     засоби, із пасивами, згрупованими за ступенем терміновості їх оплати.
Проведемо дослідження ліквідності балансу аналізованого підприємства на прикладі вижченаведеної табл. 1.2.
Абсолютно ліквідним вважають баланс, коли є така ситуація:
· найбільш ліквідні активи перевищують найбільш термінові зобов'язання
або дорівнюють їм;
· активи, що швидко реалізуються, дорівнюють короткостроковим
пасивам або перевищують їх;
· повільнореалізовуваш активи дорівнюють довгостроковим пасивам або
перевищують їх;
· важкореалізовувані активи менші за постійні пасиви.
Оскільки в нашому випадку баланс в основному задовольняє вищеперелічені умови, його можна вважати ліквідним.
Для оцінки можливостей підприємства виконати свої зобов'я​зання перед кредиторами на другому етапі аналізу ліквідності обчислюють:
 коефіцієнт абсолютної ліквідності; 

 коефіцієнт швидкої (проміжної, критичної) ліквідності або коефіцієнт
“лакмусового папірця”;
 коефіцієнт поточної ліквідності (загальний коефіцієнт ліквідності, коефіцієнт покриття). [5;81-85]
Слід зазначити, що в Україні розроблено методики аналізу фінансового стану підприємства: Методика №81, Методика № 22, Положення № 323, згідно з якими і визначено орієнтовні значення вищезгаданих коефіцієнтів.
Розглянемо кожний із цих показників.
 Коефіцієнт абсолютної ліквідності (Кабс.лікв.) - це відношення найбільш ліквідної частини оборотних коштів: грошових коштів та їх еквівалентів (ГК), а також поточних фінансових інвестицій (ПФІ), до поточних зобов'язань (ПЗ).
Він показує, яка частина поточної заборгованості може бути погашена за необхідності негайно. За Положенням № 323 його значення вважається теоретично достатнім, якщо воно перевищує 0,20 - 0,25. Тобто якщо підприємство на даний момент може на 20 - 25% погасити всі свої борги, то його платоспроможність вважається нормальною.
  ГК+ ПФІ

                                Кабс.лікв. =      ПЗ
                                    або  Кабс.лікв. = [А1] : [П1 + П2]. 

Коефіцієнт абсолютної ліквідності в нашому прикладі становить:
  284

                  Кабс.лікв.на поч.року =     1668 + 1255 = 0,097
= 0,123
483
                  Кабс.лікв.на кін.року = 

    2320 +1602
Як бачимо з розрахунків, коефіцієнт абсолютної ліквідності як на початок, так і кінець року значно нижчий від його теоретичного значення. На початок року підприємство могло негайно погасити лише 9,7% короткострокових зобов'язань, на кінець року - І 2,3%.
Коефіцієнт швидкої (проміжної, суворої) ліквідності (Кщя)
обчислюється як відношення грошових коштів та їх еквівалентів, поточних фінансових інвестицій, дебіторської заборгованості, * платежі по якій очікуються протягом 12 місяців після звітної дати (ДтЗ) та інших оборотних активів (ІнОА) до величини поточних зобов'язань
Бажано, щоб цей показник дорівнював одиниці. Оскільки на практиці це буває нечасто, можна задовольнитись його значенням 0,8-0,9.
Коефіцієнт швидкої ліквідності на підприємстві, взятому для прикладу,становить:
284 + 2581   = 0,98
          Кш.л. на поч. року   =     
1668 + 1255
= 1,01
483 + 3467
          Кш.л. на кін. року   =     
2320 + 1602
Як показують результати обчислень, фактичне значення Кш.л. відповідає його нормативному, теоретичному значенню.
Найбільш узагальнюючим показником платоспроможності є коефіцієнт поточної ліквідності (Кпл) (коефіцієнт покриття загальний коефіцієнт ліквідності).
 Коефіцієнт поточної ліквідності (К ) - це відношення оборотного капіталу (II розділ активу балансу) до короткострокових зобов'язань:
Кпл     =     Оборотні   активи   +    Витрати   .майбутніх   періодів
               Поточні   зобов' язання   +    Доходи   майбутніх   періодів
Витрати майбутніх періодів включаються до складу поточних зобов'язань у тій частині, яка буде використана (списана) протягом 12 місяців з дати балансу.
Доходи майбутніх періодів включаються до складу поточних зобов'язань у тій частині, яка буде погашена протягом 12 місяців з дати балансу.
або Кпл = [А, + А2+ А3] : [ П1+П2 ].
Цей коефіцієнт поточної ліквідності дозволяє встановити, у скільки разів поточні активи покривають поточні зобов'язання. Світова обліково-аналітична практика визначає нормативне значення для цього показника -2. Це означає, що на кожну гривню короткострокових зобов'язань повинно припадати не менше ніж дві гривні ліквідних коштів.
У нашому прикладі коефіцієнт покриття перевищує його теоретичне значення:
Кп.л. на поч. року =   284 + 2581 + 6931
                                           1668+1255                      =3,35

                                          483+3467+11425

                 Кп.л. на кін. Року=             2320+1602
     =3,92
Як бачимо, мобілізувавши всі оборотні кошти, підприємство на звітну дату ( може повністю погасити всі поточні зобов'язання за кредитами та розрахунками, після чого в активі підприємства залишиться оборотних коштів на 11 453 тис. гри. (15 375 - 3 922), які можуть бути спрямовані на погашення довгострокових кредитів банку (830 тис. гри.) і на інші цілі. Підприємство володіє значним розміром вільних ресурсів, які формуються за рахунок власних джерел. 
Таблиця 1.3.
Аналіз структури джерел коштів за 2007р. На ДП “ Рокитнівський держ лісгосп”
	Джерела коштів
	На початок року
	На кінець року
	Відхилення

	
	тис. грн.
	%
	тис. гри.
	%
	тис. гри.
	%



	Власний капітал
	9416
	72,2
	16615
	77,8
	+7199
	+5,6

	Позиковий капітал
	3623
	27.8
	4752
	22,2
	+ 1 129
	-5,6

	Капітал підприємства
	13039
	100,0
	21367
	100,0
	+8328
	-


Із табл. 1.3 видно, що за звітний період капітал підприємства збільшився на 8328 тис. гри. Це відбулося на 86,4% (7 199 : 8 328 х 100) за рахунок власного капіталу і на 13,6% (1 129 : 8 328 х 100)    за рахунок позикового капіталу.
Частка власного капіталу на кінець року збільшилася на 5,6% і становить 77,8%, позикового    зменшилася на 5,6% і становить 22,2%.
Оцінка змін, які відбулися в структурі капіталу, може бути різною з позиції інвесторів і з позиції підприємств. Так, для інвесторів, зокрема для банків, більш надійною є ситуація, якщо частка власного капіталу в клієнтів вища, оскільки це виключає фінансовий ризик. [9;277-280]
Структура капіталу підприємства, яке аналізується, не несе в собі великого , ризику для інвесторів, оскільки підприємство працює переважно на власному каріталі, який на кінець періоду значно зріс.
Структура джерел коштів підприємства характеризується трьома показниками, які визначають ринкову стійкість підприємства:
· коефіцієнт фінансової незалежності (автономності);
· коефіцієнт фінансової стійкості;
· коефіцієнт фінансової залежності;
•
коефіцієнт фінансового ризику (плече фінансового важеля).
Найважливішим з них  вважають  коефіцієнт фінансової
незалежності (автономності, концентрації власного капіталу) (Кфн  ). Коефіцієнт фінансової незалежності (Кфн) обчислюють як відношення власного капіталу до загального капіталу (валюти балансу):
Кфн.       Власний      капітал
              Валюта      балансу
Для підприємств, які працюють в умовах розвинутих ринкових відносин, нормальним явищем, що забезпечує достатньо стабільний стан фінансів для інвесторів і кредиторів, вважається відношення власного капіталу до його загальної суми на рівні 60%. У цьому разі ризик кредиторів зводиться до мінімуму, оскільки, продавши майно, сформоване за рахунок власного капіталу, підприємство зможе погасити свої боргові зобов'язання навіть тоді, коли частину майна, в яку вкладено позикові кошти, буде знецінено.
Коефіцієнт фінансової стійкості (Кф.с ) відрізняється від коефіцієнта незалежності тим, що при його визначенні до власних коштів додають довгострокові позикові кошти за вирахуванням використання позикових 
Цей показник показує питому вагу в загальній вартості майна всіх джерел коштів, які підприємство може використовувати без витрат для кредиторів. Він обмежує вкладення короткострокових позичених коштів тільки тими активами, які легко реалізуються і швидко повертаються в грошову форму.
Коефіцієнт фінансової залежності (Кф.з ) - це відношення позикового капіталу до загального.
Він характеризує залежність діяльності підприємства від позикового капіталу. Оптимальним значенням цього коефіцієнта вважається 0,4 (40%).
Багато вчених-економістів відносять вищеперелічені коефіцієнти до відносних показників фінансової стійкості.
Аналіз показників ринкової стійкості проводиться методом порівняння їх значень на кінець періоду, який аналізується, із його початком.
Обчислимо ці показники та проведемо їх дослідження, для чого скористаємося табл.1.4.


Таблиця 1.4.

Аналіз показників ринкової стійкості  ДП “ Рокитнівського держ лісгоспу”
	№

пор.
	Показники
	На початок року
	На кінець року
	Відхилення (+,-)

	1
	Коефіціент фінансової незалежності
	0,72(9416:13039)
	0,78  (16615:21367)
	+0,06

	2
	Коефіціент фінансової стійкості
	0,78(9416 + 700:13039)
	0,82(16616+830:21367)
	- 0,04

	3
	Коефіціент фінансової залежності
	0,28(3623:13039)
	0,22(4752:21367)
	- 0,06

	4
	Плече фінансового важеля (коефіціент фінансового ризику)
	0,38(3623:9416)
	0,29(4752:16615)
	- 0,09


Як свідчать дані табл. 1.4. частка власного капіталу має тенденцію до підвищення. За звітний період вона збільшилась на 0,06 – оскільки темпи приросту власного капіталу (16615*100:9416 - 100) =76,4% вищі від темпів приросту показникового капіталу (4752*100:3623 - 100) = 31,2%.На 0,04 підвищився коефіціент фінансової стійкості. На 0,09 зменшилося плече фінансового важеля і на 0,06 - коефіціент фінансової залежності. Це свідчить про підвищення ринкової стійкості і незалежності підприємства від зовнішніх інвесторів.
Характеризуючи структуру джерел коштів підприємства, поряд із вищеназваними коефіцієнтами потрібно визначити та дати оцінку частковим показникам, які відображають різні тенденції в зміні структури окремих груп джерел.  
 Коефіцієнт довгострокового залучення позикових коштів (К', )
це відношення довгострокових зобов'язань до суми джерел власних коштів підприємства та довгострокових зобов 'язань:
Кд.з. =
        Довгострок ові    зобов' язання
            Власні    кошти +
Довгострок ові    зобов' язання 
Коефіцієнт короткострокової заборгованості (Ккз) характеризує частку короткострокових зобов 'язань підприємства в загальній сумі зобов 'язань та обчислюється за формулою:
Кк.з. =
    Короткострокові    зобов' язання 
Загальна    сума    зобов' язань
 Коефіцієнт кредиторської заборгованості та інших поточних зобов'язань (ККзпз) виражає частку кредиторської заборгованості та інших поточних зобов'язань до загальної суми зобов'язань підприємства.
  1.3. Аналіз резервів збільшення валового прибутку від реалізації                       продукції.
Важливим завданням аналізу прибутку є визначення резервів його збільшення та розроблення заходів щодо їх мобілізації.
Під резервами збільшення прибутку розуміють кількісно вимірювані можливості його збільшення шляхом задіяння низки чинників, зокрема:
 - зростання обсягу реалізації продукції;
 -  зниження собівартості продукції.
Для виявлення резервів збільшення прибутку завдяки зниженню собівартості продукції використовують порівняльний метод кількісного виміру резервів. За цим методом спочатку визначають резерв зниження собівартості продукції за рахунок 2-го виду ресур​сів, а потім дається узагальнююча кількісна оцінка загальної суми резервів зниження собівартості продукції шляхом підсумовування їх величини за окремими видами ресурсів.
Таблиця 1.5.

Резерви збільшення прибутку за рахунок підвищення якості продукції по виробу А.

	Сорт продукції
	Відпускна ціна за одиницю,грн
	Питома вага, %
	Зміна середньої ціни реалізації, грн.

	
	
	фактична
	можлива
	Відхилення (+, -)
	

	вищий
	1 200
	85
	90
	+ 5
	- 60

	перший
	1 100
	9
	10
	+ 1
	+ 11

	другий
	1 000
	6
	-
	- 6
	- 60

	разом
	Х
	100
	100
	-
	+ 11


У зв'язку зі збільшенням питомої ваги продукції вищого сорту на 5 % та першого сорту - на 1 % і скороченням питомої ваги продукції другого сорту середня ціна реалізації зросте на 11 гри., а сума прибутку за можливий обсяг реалізації виробу А — на 257,4 тис. гри. (+11 грн. х 23 400 шт.). [1;101-106]
2. Аналіз виробничого потенціалу.

 У період переходу до ринкових відносин, в умовах конкурентної боротьби між товаровиробниками підвищенню ефективності вико​ристання основних фондів слід приділяти особливу увагу, оскільки від раціонального використання основних фондів залежить ефективність діяльності підприємства.
Саме тому кожне підприємство повинне постійно вишукувати резерви підвищення ефективності використання основних фондів. Виявити ці резерви та контролювати виконання заходів щодо їх мобілізації і використання можна лише за допомогою глибокого системного економічного аналізу.
Положення (стандарт) бухгалтерського обліку 7 "Основні засоби", затверджені наказом Міністерства фінансів України № 92 від 27.02.2000р., визначає основні засоби як "матеріальні активи, які підприємство утримує з метою використання в процесі виробництва або постачання товарів, надання послуг, здавання в оренду іншим особам або для здійснення адміністративних і соціально-культурних функціґі, очікуваний строк корисного використання (експлуатації) яких становить більше одного року (або операційного циклу, якщо він триваліший за рік)".
Економічна література подає визначення основних фондів як "засобів праці, які мають вартість і функціонують у виробництві триваліш час у своїй незмінній споживній формі, а їхня вартість переноситься конкретною працею на вартість продукції, що виробляється, частинами в міру спрацювання ".
Основні фонди поділяються на:
- виробничі; 
- невиробничі.
     ОВФ функціонують у сфері матеріального виробництва підприємства. Невиробничі - це фонди невиробничої сфери (житлові будинки, об'єкти соціально-культурного й побу​тового призначення, які перебувають на балансі підприємства).[3;126-127]
Аналіз стану та ефективності використання основних фондів ставить на меті:
 -  визначити забезпеченість підприємства та його структурних підрозділів
основними фондами, відповідність їх складу, структури та технічного
рівня виробничій потребі;
   - оцінити технічний стан і віковий склад основних фондів, зокрема їх
активної частини;
  - визначити ступінь ефективності використання основних фондів за
узагальнюючими показниками та випив факторів на змін у цих показників;
  - виявити резерви підвищення фондовіддачі та шляхи їх мобілізації, збільшення обсягу продукції та прибутку за рахунок поліпшення використання основних фондів. Для аналізу використовують:
· план економічного та соціального розвитку підприємства;
· план технічного розвитку;
· ф. № 1 "Баланс підприємства";
· ф. № 3 "Звіт про фінансово-майновий стан підприємства ";
· ф. № 11-ОФ "Звіт про наявність та рух основних фондів";
· ф. № БП "Баланс виробничої потужності";
· ф. № 2КБ "Звіт про введення в дію об'єктів основних фондів і вико​
ристання капіталовкладень ";
· дані про наявність невстановленого та зайвого устаткування;
· матеріали інвентаризації основних засобів;
· матеріали відділів головного механіка, головного енергетика, головного
технолога та інші джерела інформації.
Аналіз розпочинають з оцінки змін у наявності основних фондів на кінець звітного періоду порівняно з початком та з визначення темпів зростання.
Для цього за даними ф. № 11-ОФ "Звіт про наявність та рух основних фондів" доцільно скласти аналітичну таблицю, як це показано на прикладі табл. 2.1.

Таблиця 2.1.

Аналіз зміни наявності основних фондів та їх динаміки, тис. гри.

	Основні фонди
	Наявність на початок року
	Надійшло за рік
	Вибуло за рік
	Наявність на кінець року
	Зміна за рік(+,-)
	Темпи зростання, %

	
	
	усього
	У тому числі введено в дію
	усього
	У тому числі ліквідовано
	
	
	

	1.Промислово-виробничі основні фонди, у т.ч.
	3 718
	709
	518
	381
	62
	4 046
	+328
	108,8

	активна частина промислово-виробничих основних фондів
	2 493
	639
	483
	316
	37
	2 816
	+323
	113,0

	2.Виробничі основні фонди інших галузей
	54
	42
	42
	69
	69
	27
	-27
	50

	3.Невиробничі основні фонди
	315
	-
	-
	-
	-
	315
	-
	100,0

	Усього
	4 087
	751
	560
	450
	131
	4 388
	+301
	107,4


Як свідчать дані таблиці, основні фонди на кінець року збільшилися на 301 тис. гри,, або на 7,4%, у тому числі промислово-виробничі фонди - на 328 тис. гри., що становить 8,8%, виробничі основні фонди інших галузей зменшилися на 27 тис. ґрн., невиробничі основні фонди залишилися без змін.
Наступним етапом аналізу є дослідження змін, які відбулися в структурі основних фондів. Під структурою основних фондів розуміють співвідношення окремих груп основних фондів.
Кожне підприємство повинне намагатися створювати опти​
мальну структуру основних фондів, постійно поліпшувати її шляхом
оновлення та модернізації устаткування, зменшення частки зайвого,
малоефективного устаткування, підвищення рівня автоматизації і
механізації, спеціалізації і кооперування.

Таблиця 2.2.
Аналіз змін у складі та структурі основних фондів.

	Основні фонди
	На початок року
	На кінець року
	Зміна за рік (+, -)

	
	сума, тис.грн.
	питома вага, %
	сума, тис.грн.
	питома вага, %
	сума, тис.грн.
	питома вага, %

	Виробничі основні фонди
	3 718
	91,0
	4 046
	92,2
	+ 328
	+ 1,2

	Виробничі основні фонди інших галузей
	54
	1,3
	27
	0,6
	- 27
	- 0,7

	Невиробничі основні фонди
	315
	7,7
	315
	7,2
	-
	0,5

	Усього основних фондів
	4 087
	100
	4 388
	100
	+ 301
	-


Аналіз змін структури основних фондів проводиться методом порівняння питомої ваги кожної групи основних фондів щодо їх загальної вартості на кінець звітного періоду з аналогічними показниками на початок періоду(табл.2.2.).

Наведені дані показують, що найбільшу питому вагу в складі основних фондів становлять виробничі основні фонди, тобто ті фонди, які безпосередньо пов'язані з виробництвом продукції: питома вага цих фондів збільшилася на 1,2% і на кінець року становить 92,2%. Частка виробничих основних фондів інших галузей і невиробничих основних фондів зменшилася, відповідно, на 0,7 і 0,5%. 
Особливу увагу слід приділити дослідженню й оцінці активної частини основних виробничих фондів, оскільки саме ці фонди характеризують виробничі можливості підприємства.
    До активної частини основних фондів відносять машини й устат​кування (силові і робочі машини та устаткування, вимірювальні й регулюючі прилади і пристрої, лабораторне устаткування), обчислювальну техніку, яка використовується в автоматизованих системах управління технологічними процесами, інші машини й устаткування, а також транспортні засоби. Активна частина основ​них фондів приймає безпосередню участь у виробничому процесі і завдяки цьому забезпечує належний обсяг та якість продукції. До пасивної частини відносять будівлі і споруди. Але в таких галузях, як нафтовидобувна, газова, електроенергетична, споруди вклю​чають до активної частини.
У нашому прикладі до активної частини основних фондів віднесені всі виробничі фонди, за винятком будівель і споруд.
Оцінку зміни питомої ваги активної частини виробничих основ​них фондів у загальній їх вартості можна дати за  даними аналітичної табл.2.3.

Таблиця 2.3.

Аналіз змін питомої ваги активної частини промислово-виробничих основних фондів.

	Основні фонди
	На початок року
	На кінець року
	Відхилення

	Промислово-виробничі основні фонди, тис.грн.
	3 718
	4 046
	+ 328

	у т.ч. активна частина промислово-виробничих основних фондів
	2 493
	2 816
	+ 323

	Питома вага активної частини промислово-виробничих основних фондів (%)
	67,1
	69,6
	+2,5


Як бачимо з таблиці, питома вага активної частини промислово-виробничих основних фондів на кінець року становила 69,6%, що на 2,5% більше порівняно з початком року.
Зростання питомої ваги активної частини промислово-вироб​ничих Основних фондів вважається прогресивною тенденцією, тому що цей чинник позитивно впливає на підвищення ефективності використання фондів, збільшення виробничої потужності.
Оскільки найбільш активною частиною основних фондів є устат​кування, то в ході аналізу потрібно встановити кількісну забез​печеність підприємства та його структурних підрозділів машинами й устаткуванням, визначити їх технічний рівень, відповідність світовим зразкам.[2; 355.]
У ході аналізу рекомендується дати оцінку виконанню плану із упровадження нової техніки, визначити частку прогресивного автоматизованого і модернізованого устаткування й вимірюваль​них приладів у загальній вартості всього устаткування і вимі​рювальних приладів.
Збільшення питомої ваги прогресивного устаткування сприяє впровадженню сучасних прогресивних технологій.
Для узагальнюючої оцінки динаміки основних фондів і характеру їх змщрозраховують коефіцієнти оновлення, уведення, вибуття.
У нашому прикладі ступінь оновлення, уведення, вибуття.
характеризується такими даними (табл. 2.4 ).
Таблиця 2.4.
Аналіз оновлення , уведення та вибуття ОВФ.
	Коефіцієнти                          
	Розрахунок                 Рівень коефіцієнтів

	1. Оновлення промислово-виробничих основних фондів
	709 : 4 046
	0,175

	у т. ч. - активної частини
	639:2 816
	0,227

	2 Уведення промислово-виробничих основних фондів
	518:4 046
	0,128

	у т. ч. - активної частини
	483:2 816      
	0,172

	3. Вибуття промислово-виробничих основних фондів
	381 :3 718
	0,102

	у т. ч. - активної частини
	316:2 493      
	0,127


Як свідчать дані таблиці, коефіцієнт оновлення промислово-виробничих основних фондів (0,175) випереджає коефіцієнт їх вибуття (0,102). Це свідчить про те, що оновлення основних фондів на підприємстві відбувається здебільшого шляхом придбання нових фондів, а не заміни старих, зношених, що призводить до накопичення застарілого обладнання і стримує зростання економічної ефективності основних фондів. Окрім того, коефіцієнт оновлення активної частини промислово-виробничих основних фондів (0,227) вищий за коефіцієнт оновлення всіх основних промислово-виробничих фондів (0,175), що позитивно впливає на фондовіддачу.
Коефіцієнт уведення активної частини промислово-виробничих фондів (0,172) також перевищує коефіцієнт уведення промислово-виробничих основних фондів  ( 0,128), що заслуговує позитивної оцінки.
Важливим етапом аналізу основних фондів є дослідження їх 1 технічного стану. Для цього обчислюють та вивчають такі узагаль​нюючі показники технічного стану, як коефіцієнт зношеності та коефіцієнт придатності.
 Коефіцієнт зносу показує міру зношеності основних фондів, що перебувають в експлуатації, тобто ту частину вартості фондів, яка перенесена на новостворений продукт.
Коефіцієнт зношеності і коефіцієнт придатності рекомендують
вивчати на початок і кінець звітного періоду. Чим меншою є
величина коефіцієнта зношеності і більша величина коефіцієнта
придатності, тим кращим є технічний стан основних фондів (табл.
2.5.).


 Таблиця 2.5.

Аналіз змін технічного стану основних фондів.
	Показники
	На початок року
	На кінець року
	Відхилення (+, -)

	1. Початкова варпетьосновних фондів, тис  гри.
	4 087
	4388
	+301

	2 Зношеність основних фондів, тис. гри
	844
	896
	+52

	3. Залишкова вартість основних фондів, гис. грн.
	3 243
	3492
	+249

	4. Коефіціал зношеності
	0,21
	0,20
	-0,01

	5. Коефіцієнт придатності
	0.79
	0,80
	+ 0,01


Початкова вартість основних фондів збільшилася на 301 тис. гри., а сума зношеності - на 52 тис. грн. Це сприяло зменшенню зношеності (підвищенню ступеня придатності) основних фондів на 0,01.
Слід мати на увазі, що економічна зношеність основних фондів, обчислена за нормами амортизації, не відповідає їх фізичній та моральній зношеності. Тому наведені показники зношеності лише відносно характеризують ступінь зношеності.
Для глибшого дослідження та розроблення заходів з підвищення ефективності використання основних фондів потрібно вивчити віковий склад різних видів устаткування. Він характеризує технічний рівень основних фондів і ступінь їх моральної зношеності, дає можливість визначити придатне устаткування, устаткування, яке потребує капітального ремонту, непридатне устаткування та устаткування, що належить списати. Для аналізу все діюче устатку​вання групують за видами, а в середині кожного виду - за три​валістю його використання.
В умовах переходу до ринкової економіки особливого значення набуває економічна оцінка доцільності витрат на капітальний ремонт. Це пояснюється тим, що на підприємствах діюче устатку​вання протягом експлуатації капітально ремонтують кілька разів. Проведення першого капітального ремонту в більшості випадків економічно вигідніше, ніж придбання нового устаткування, але наступні капітальні ремонти коштують значно дорожче, ніж нове устаткування аналогічного призначення.
Узагальнюючими показниками забезпеченості підприємства основними виробничими фондами є фондоозброєність праці та технічна озброєність праці.
    Фондоозброєність - це відношення середньорічної вартості
промислово-виробничих фондів до середньоспискової чисельності
робітників у найбільшу зміну.
 Технічна озброєність праці визначається відношенням вартості
виробничого устаткування до середньоспискової чисельності
робітників у найбільшу зміну.
 У ході аналізу зіставляють темпи зростання технічної озброєності праці з темпами зростання продуктивності праці. Позитивної оцінки заслуговує випередження темпів зростання продуктивності праці.
  Ефективність використання основних виробничих фондів характеризується низкою показників, які поділяються на загальні та часткові. До узагальнюючих показників ефективності використання основних виробничих фондів відносять фондовід​дачу, фондомісткість і рентабельність.

   Фондовіддача (Фв)  -  це відношення обсягу промислової продукції до середньорічної вартості основних виробничих фондів підприємства:
  Рентабельність основних виробничих фондів (Росн.ф.)     це
відношення чистого прибутку до середньорічної вартості основних 

      Цей показник показує, скільки прибутку отримало підприємство в розрахунку на 1 гривню основних виробничих фондів.
Аналіз узагальнюючих показників ефективності використання основних виробничих фондів проводиться методом порівняння фактичного їх рівня за звітний період з аналогічними показниками попередніх періодів (плановими показниками), вивчається динаміка за кілька років, рівень виконання плану, виявляється вплив факторів на відхилення з фондовіддачі, резерви підвищення ефективності використання основних виробничих фондів і вплив зміни вартості фондів та ефективності їх використання на відхилення за обсягом продукції.
Для виявлення резервів підвищення ефективності використання основних фондів доцільно показники фондовіддачі, фондомісткості і рентабельності аналізованого підприємства порівняти з аналогіч​ними показниками однотипних підприємств галузі.
Для більш повного аналізу показники ефективності використання
основних фондів визначають по всіх основних фондах, фондах виробничого призначення, активній їх частині.[4; 311-315]
Дані про обсяг продукції беруть з форми № 1-П "Звіт підпри​ємства по продукції". Середньорічна вартість основних виробничих фондів (СВОВФ) обчислюється за формулою:
СВОВФ = ВОВФпоч+ВОВФувед * Чувед / 12 – ВОВФвив*Ч /12,

де ВОВФпоч - вартість основних виробничих фондів на початок року;
ВОВФувед - вартість уведених протягом року основних вироб​ничих фондів;
Чувед - число місяців до кінця року, протягом яких функціону​ватимуть уведені основні фонди;
ВОВФвив - вартість виведених з експлуатації основних фондів протягом року;
Чвив - кількість місяців до кінця року з моменту виведення з
експлуатації основних фондів.                                                                                      
Розрахунки показників ефективності використання основних виробничих фондів та оцінка цих показників подана в табл.2.6
           Таблиця 2.6
Аналіз показників ефективності використання основних виробничих
фондів.

	Показники
	Попередній рік
	Звітний рік
	Відхилення (+, -)

	Обсяг промислової продукції у порівнянних цінах, тис.грн.
	25 074
	26 749
	+ 1 675

	Середньорічна вартість, тис.грн.

- основних виробничих фондів 

- активної частини основних виробничих фондів
	3  719

2 508
	3 882

2 655
	+163

           +147

	Питома вага активної частини основних фондів
	0,6744
	0,6839
	+0,0095

	Фондовіддача,грн.

-основних виробничих фондів

-активної частини основних виробничих фондів 
	6,7421

9,9976
	6,8905

10,0749
	+0,1484

+0,0773

	Фондомісткість,грн.

-основних виробничих фондів

-активної частини основних виробничих фондів
	0,1483

0,1000
	0,1451

0,0993
	-0,0032

-0,0070


Можемо зробити висновок, що у звітному році ефективність використання основних виробничих фондів, у тому числі їх активної частини, зросла: на кожну гривню вартості основних виробничих фондів випуск продукції збільшився на 14,84 коп., у тому числі на кожну гривню активної частини основних виробничих фондів- на 7,73 коп. Фондомісткість основних виробничих фондів та їх активної частини зменшилася, що також свідчить про підвищення ефективності вико​ристання фондів.
Аналіз передбачає дослідження впливу зміни фондовіддачі і вартості основних виробничих фондів на відхилення за обсягом продукції. Вплив зміни цих факторів можна обчислити методом абсолютних різниць. Вплив зміни вартості основних виробничих фондів:
+ 163 x 6,7421 = +1 099,0;
вплив зміни фондовіддачі основних виробничих фондів: 
+ 0,1484 х 3 882 = +576,0.
Таким чином, випуск продукції збільшився на 1 099 тис. гри. за рахунок збільшення вартості основних виробничих фондів і на 576,0 тис. грн. - за рахунок ефективнішого їх використання.
На відхилення з обсягу виробництва впливають фактори, пов'я​зані з матеріально-технічним забезпеченням.
Матеріально-технічне забезпечення включає: визначення потреби в матеріально-технічних ресурсах, їх пошук і купівлю на товарно-сировинній біржі, укладення прямих договорів з постачальниками, організацію доставки, зберігання і видачу споживачам на підпри​ємстві, контроль за виконанням умов договорів.
В умовах переходу до ринкових відносин відбулася докорінна перебудова матеріально-технічного постачання підприємств сиро​виною, матеріалами, паливом, напівфабрикатами, іншими мате​ріальними ресурсами. Підприємство само вивчає ринок сировини, енергоносіїв, налагоджує прямі зв'язки з постачальниками, самос​тійно вирішує питання про створення необхідних запасів з урахуванням специфіки виробництва, можливих змін його умов.
Оскільки економне витрачання матеріальних ресурсів рівно​значне збільшенню їх виробництва, то підприємства повинні постійно вишукувати внутрішньовиробничі резерви економії та
раціонального використання матеріальних ресурсів.
Важливий інструмент пошуку таких резервів - економічний аналіз, головними завданнями якого є:
   - вивчення потреби підприємства в матеріальних ресурсах:
   -оцінка реальності та економічного обгрунтування ціанів матеріально-
технічного забезпечення, його взаємозв'язку з планом виробництва;
   - оцінка забезпечення плану поставок укладеними договорами, якості договорів;
   - оцінка вибору постачальників матеріально-технічних ресурсів;
   -аналіз виконання ціанів матеріально-технічного забезпечення за обсягом, асортиментом, строками, якістю ресурсів і аналіз впливу на обсяг виробництва продукції, її собівартість та інші показники;
   - оцінка ефективності використання матеріальних ресурсів;
   -
виявлення та оцінка внутрішніх невикористаних резервів економії
матеріальних ресурсів та розроблення заходів щодо їх використання.
Аналіз проводять за даними форм статистичної звітності № 1-СН, 3-СН, 4-СН, 11-СН, 12-СН про наявність і використання матеріальних ресурсів; ф. № 5-С про витрати на виробництво; плану матеріально-технічного постачання; договорів на поставку сиро​вини, матеріалів, палива; оперативними даними відділу мате​ріально-технічного постачання; даними про нормативи та норми витрат матеріальних ресурсів.
Насамперед у ході аналізу потрібно дати оцінку обґрунтованості плану матеріально-технічного постачання, правильності розрахунку потреби підприємства в матеріальних ресурсах, тобто оцінити якість плану матеріально-технічного постачання.
Оцінюючи якість плану матеріально-технічного забезпечення, вивчають:
· повнот у врахування в плані всієї потреби підприємства: на виробництво
продукції (включаючи заділи в незавершеному виробництві), на виконання
дослідних та експериментальних робіт, виготовлення нестандартного
технічного оснащення і пристосувань, ремонт основних фондів тощо;
· правильність розрахунку потреби, а саме: урахування при визначенні
плану постачання зміни в номенклатурі та асортименті запланованої до
випуску продукції, зміни (зниження або зростання) питомих витрат
матеріалів, сировини та інших цінностей на одиницю продукції та
обгрунтованість цих змін;
· правильність визначення суми джерел покриття потреби підприємства
в матеріальних ресурсах,
Потреба підприємства в матеріальних ресурсах визначається за окремими їх видами на основну і неосновну діяльність та за їх
запасами, які необхідні для забезпечення нормального функціону​вання підприємства на кінець періоду (місяця, кварталу, року). 
     Суть управління запасами полягає в здійсненні контролю за станом
запасів і прийнятті заходів, спрямованих на економію часу і коштів
шляхом мінімізації затрат на утримання запасів, необхідних для
своєчасного та якісного виконання виробничої програми.
Метою такого управління є забезпечення безперебійного вироб​ництва продукції в потрібній кількості та в установлені терміни, повної реалізації випущеної продукції з мінімальними затратами на утримання запасів.
Аналіз стану запасів проводиться за допомогою показника запасу в днях. Цей показник характеризує на скільки днів нормальної роботи підприсметва вистачить наявного в залишку того чи іншого виду виробничого запасу.
Визначена в ході аналізу потреба підприємства в матеріальних ресурсах, необхідних як для основного виробництва, так і для виго​товлення технологічної оснастки, проведення ремонтно-експлу​атаційних робіт, капітального будівництва власними силами порівнюється з потребою згідно з планом матеріально-технічного забезпечення. Обчислюється завищення або заниження потреби.
Окрім того, вивчається правильність визначення суми внутрішніх та зовнішніх джерел покриття потреб підприємства в матеріальних ресурсах.
У ході аналізу потрібно дати оцінку вибору постачальників матеріально-технічних ресурсів, вивчити, чи врахувало підпри-ємство-виробник при виборі постачальників такі фактори, як:
-відповідність виробничої потужності постачальників потребі
підприємства у матеріалах;
- територіальна віддаленість постачальника;
-можливість оперативного постачання товарно-матеріальних
цінностей;
- швидкість реакції на потреби покупця;
-репутація постачальника тощо.
Підприємство-виробник повинно ретельно вивчити майбутнього
постачальника за зазначеними характеристиками й обрати такого партнера, який забезпечує найкращі умови постачання з міні​мальними витратами.
Оцінку якості плану матеріально-технічного забезпечення
розглянемо на такому прикладі (табл. 2.7.).

Таблиця 2.7.

Аналіз якості плану матеріально-технічного забезпечення.

	Матеріали
	Одиниця виміру
	Потреба згідно з планом матеріально-технічного постачання(усього)
	Потреба, встановлена в ході аналізу(усього)
	Завищення (+), заниження(-) у плані матеріально-технічного постачання
	Джерела покриття потреби
	Укладено договорів
	Забезпеченість потреби договорами, % (7:6)

	
	
	
	
	
	внутрішні
	зовнішні
	
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	А
	тис.грн.
	5 200
	5 184
	+16
	750
	4 450
	4 365
	98,1

	Б
	тис.грн.
	1 280
	1 311
	-31
	230
	1 050
	1 050
	100,0

	В
	тис.грн.
	430
	430
	-
	430
	-
	-
	-

	Разом
	тис.грн.
	22   465
	22 443
	+22
	1 820
	20 645
	20 110
	97,4


Як свідчать дані таблиці, розрахункову потребу в матеріалі А було завищено на 16,0 тис. грн. Планом матеріально-технічного забезпечення передбачалося покриття цієї потреби на 85,6% 4450/5200*100 за рахунок зовнішніх джерел і 14,4%  750/5200 *100 – за рахунок внутрішніх. Потребу в матеріалі Б занижено на 31 тис. грн.Згідно з планом 82% 1050/1280*100 планової потреби в матеріалі Б покривається за рахунок зовнішніх джерел і 18% 230/1280*100 – за рахунок внутрішніх.
З усіх матеріально-технічних ресурсів розрахункову потребу було завищено на 22 тис. грн. Покриття цієї потреби передбачалося на
91,9% 20645/22465*100 за  рахунок зовнішніх джерел і на 8,1% 1820/22465*100-зарахунок внутрішніх.
Ступінь виконання плану з окремих видів сировини, палива, матеріалів обчислюється як у натуральних, так і в грошових одиницях виміру.
3. Аналіз оборотних коштів.
   Якість оборотного капіталу насамперед характеризується ступенем його ліквідності та ступенем фінансового ризику. Тому для оцінки якості оборотного капіталу підприємства його складові доцільно класифікувати за цими ознаками. Завдання такої класи​фікації - виявити поточні активи, можливість реалізації яких є малоймовірною. Насамперед ознайомимося з класифікацією скла​дових оборотного капіталу. 
За ступенем ліквідності оборотний капітал групують у такі три групи:
 Найбільш ліквідні активи: 
 грошові кошти (каса; розрахунковий та валютний рахунки, інші грошові
кошти);
 короткотермінові фінансові вкладення.  Швидкореалізовуваніі активи:
 дебіторська заборгованість за відвантажену продукцію коротко​строкового характеру (не більше ніж- 90 днів); 
 готова продукція. 
 Важкореалїювувані активи: 
 запаси (підсумок 11 розділу активу балансу); 
 дебіторська заборгованість тривалих строків.
Таблиця  3.1

Динаміка стану оборотних активів підприємства за ступенем ризику.

	Ступінь ризику
	Найменування активів
	Група активів в загальному обсязі
	Відхилення

	
	
	На початок року
	На кінець року
	тис.грн
	%

	
	
	тис.грн
	%
	тис.грн.
	%
	
	

	Мінімальний
	Грошові кошти, поточні фінансові інвестиції
	284
	2,9
	483
	3,1
	+199
	+0,2

	Малий
	Дебіторська заборгованість,реальна до стягнення, виробничі запаси (за винятком залежних), готова продукція і товари, які користуються попитом
	8920
	91,1
	14055
	  91,4
	+5135
	+0,3

	Середній
	Незавершене виробництво, витрати майбутніх періодів, інші оборотні активи
	150
	1,5
	300
	2,0
	+150
	+0,5

	Високий
	Дебіторська заборгованість, сумнівна до одержання, готова продукція і товари, які не користуються попитом, залежані запаси, неліквіди
	442
	4,5
	537
	3,5
	+95
	-1,0

	
	Всього
	9796
	100
	15375
	100
	+5579
	-


За підвищенням ступеню ризику оборотні активи підприємства з врахуванням того, де вони використовуються та швидкості перетворення їх в готівку, поділяються на чотири категорії ризику: мінімальну, малу, середню, високу.
Дані таблиці дають підставу для висновку про зниження частки коштів з високим ступенем ризику на 1%, що заслуговує позитивної оцінки.
Аналізуючи стан поточних активів, слід приділити належну увагу робочому капіталу, оскільки саме цей показник характеризує ліквідність підприємства.
 Робочий капітал (Рк) визначається як різниця між поточними активами (II і III розділи активу балансу) та поточними зобов'язаннями (IV і V розділи пасиву балансу). Отож, підприємство має робочий капітал доти, доки поточні активи перевищують по​точні зобов'язання (або в цілому до того часу, поки воно ліквідне). Наявність робочого капіталу свідчить про те, що підприємствотільки здатне сплатити власні поточні борги, а й має фінансові ресурси для розширення діяльності та інвестування.
У нашому прикладі маневреність робочого капіталу характери​
зується даними, які наведено в таблиці 3.2
                       Таблиця 3.2

Маневреність робочого капіталу (2006 -2007р.).

	Показники
	Минулий рік
	Звітний рік
	Відхилення

	Робочий капітал, тис.грн.
	6873
	11453
	+4580

	Запаси та затрати, тис.грн.
	6931
	11304
	+4494

	Маневреність робочого капіталу, %
	1,008
	0,987
	-0,021


Як бачимо, в звітному році відбулося зниження питомої ваги запасів у загальній сумі робочого капіталу на 0,021.
Якість оборотного капіталу, ефективність його використання характеризуються і такими показниками, як прибутковість та оборотність.
Показник прибутковості (рентабельності), як уже зазначалось, є одним з найбільш визнаних і широко використовуваних у світовій практиці узагальнюючих показників міри ефективності викорис​тання капіталу та ділової активності підприємства.
Проаналізуємо зміни в динаміці прибутковості оборотного капіталу та найважливішої його складової - виробничих запасів на прикладі даних табл. 
Таблиця 3.3.

Аналіз показників прибутковості оборотного капіталу (2006-2007р.).
	№ пор.
	Показники
	За попередній
	За звітний
рік
	Відхилення
(+,-)

	1.
	Чистий прибуток (тис. гри.)
	1681
	1973
	+292

	2.
	Середньорічна сума оборотного капіталу (тис, грн.)
	10924
	12585
	+ 1661

	3.
	Середньорічна сума виробничих запасів (тис гри.)
	32 ЗХ
	8025
	+4787

	4.
	Прибуткокість оборотного капіталу (%);(1 : 2х 100)
	15,4
	15.7
	+0,3

	5.
	Прибутковість виробничих запасів (%);(1 : 3 х 100)
	51,9
	24,6
	-27,3


Прибутковість оборотного капіталу у звітному ропі порівняно з попереднім зросла на 0,3%, прибутковість виробничих запасів зменшилася на 27,3%, тобто торік підприємство отримало на кожну гривню, вкладену в оборотний капітал, 15,4 коп. прибутку, у звітному ропі 15,7 коп. На кожну гривню, вкладену у виробничі запаси, у звітному ропі отримано прибутку менше на 27,3 коп. Це свідчить про зниження ефективності використання виробничих запасів.[3;245-249]
На відхилення з прибутковості впливає зміна обсягу:
 - чистого прибутку;
 - середньорічної суми капіталу.
Проведемо дослідження впливу названих чинників на відхилення за рівнем прибутковості, для чого використаємо табл.3.4.


Таблиця 3.4

Аналіз впливу факторів на відхилення за рівнем прибутковості.

	№ пор
	Показники
	За попередній рік
	Умовний показник (підстановка)
	За звітний рік
	Відхилення від попереднього року

	1.
	Чистий прибуток(ти.грн.)
	1681
	1681
	1973
	+292

	2.
	Середньорічна сума оборотного капіталу(тис.грн.)
	10924
	12585
	12585
	+1 661

	3.
	Прибутковість оборотного капіталу (%); (1:2 * 100)
	15,4
	13,4
	15,7
	+0,3


а)Вплив зміни чистого прибутку:
15,7 - 13,4 = +2,3.
Зі збільшенням чистого прибутку на 292 тис. гри. рівень прибутковості оборотного капіталу зріс на 2,3%.
б)
Вплив зміни середньорічної суми оборотного капіталу:
13,4 -15,4 = -2,0.
Зі збільшенням середньорічної вартості оборотного капіталу на 1 661 тис. гри. його прибутковість знизилася на 2,0%. Загальний вплив факторів:
+ 2,3 - 2,0 = +0,3.
Показники прибутковості, як зазначалося раніше, розглядаються в динаміці за декілька років. Окрім того, доцільно порівняти їх зі середньогалузевими показниками.
Якщо виявиться, що ці показники недостатньо високі, доцільно провести більш детальний аналіз впливу окремих факторів на відхилення з прибутковості, оцінити вплив окремих елементів господарського процесу на фінансовий результат діяльності підприємства та виявити внутрішні невикористані резерви для підвищення прибутковості.
Ефективність і використання оборотних коштів характеризується і такими показниками, як:
  - випередження темпів росту обсягу продукції (робіт, послуг) над
темпами росту середніх залишків оборотних коштів;

- збільшення реалізації продукції (робіт, послуг) в розрахунку на 1 грн.
Таблиця 3.5.

Показники ефективності використання оборотних коштів.

	Показники
	Попередній рік
	Звітний рік
	План до попереднього року
	Звітний рік

	
	
	за планом
	фактично
	
	% до попереднього року
	% до плану

	1.Обсяг промислової продукції, тис.грн.

2.Виторг від реалізації продукції (без ПДВ і акцизів),тис.грн.

3.Середні залишки оборотних коштів.тис.грн.

4.Коефіціент випередження темпів росту обсягу промислової продукції над темпами росту оборотних коштів (1:3)

5.Обсяг реалізації продукції на 1 грн.оборотних коштів (2:3),грн. 
	25074

23520

10924

Х

2,15
	26230

24985

11870

Х

2,10
	26749

25007

12585

Х

1,99
	104,6

106,2

108,7

0,962

97,7
	106,7

106,3

115,2

0,926

92,6
	102

100,1

106

0,962

94,8


 оборотних коштів:
· прискорення оборотності оборотних коштів.
 Проведемо аналітичне дослідження вищеназваних показників 
Як бачимо з таблиці 3,5, фактичне співвідношення темпів росту обсягу продукції і оборотних коштів перебуває на рівні, передбаченому планом 0,962. В порівнянні з попереднім роком спостерігається зниження коефіцієнта до 0,926. Обсяг реалізації продукції на 1 гри. оборотних коштів зменшився на 11 коп. в порівнянні з планом і на 16 коп. - в порівнянні з минулим роком. Виконання плану за цим показником становить 94.8 %. Це свідчить про зниження ефективності використання оборотних коштів.
Для вивчення оборотності оборотних коштів використовують такі показники:
· коефіцієнт оборотності;
· тривалість одного обороту в днях;
· коефіцієнт закріплення оборотних коштів.
У практиці фінансового аналізу визначають і дають оцінку показникам оборотності як усього оборотного капіталу, так і окремих його складових, які авансовані в ті чи інші елементи оборотного капіталу.
Вивчення оборотності капіталу не тільки в цілому, а й за окре​мими фазами кругообороту дає можливість прослідкувати, на яких саме фазах відбулося прискорення чи сповільнення оборотності капіталу.
Аналіз передбачає вивчення та оцінку:
-змін, які відбулися в оборотності капіталу у звітному періоді порівняно
і попередніми періодами;
- зміну показниках оборотності порівняно зі середньогалузевими;
- факторів, які вплинули на відхилення з оборотності;
- економічного ефекту,  одержаного в результаті прискорення
оборотності;
-  заходів щодо прискорення оборотності капіталу.
Розглянемо, які зміни відбулися в тривалості обороту капіталу підприємства у звітному році порівняно з попереднім, та дамо оцінку впливу факторів на відхилення з оборотності на основі даних, наведених в табл. 3.6.

Таблиця 3.6

Аналіз тривалості обороту капіталу.

	Капітал
	Середні залишки(тис.грн.)
	Виторг від реалізації (тис.грн.)*
	Тривалість обороту (дні)
	Відхилення за тривалістю обороту

	
	Попередній рік
	Звітний рік
	Попередній рік
	Звітний рік
	Попередній рік
	Умовна (підстановка)**
	Звітний рік
	Усього (7-5)
	У тому числі за рахунок

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	Середніх залишків (6-5)
	Виторгу від реалізації

	Загальна сума оборотного капіталу
	10924
	12585
	23520
	25007
	167,2
	192,6
	181,2
	+14,0
	+25,4
	-11,4

	У тому числі виробничі запаси
	3238
	8025
	23520
	25007
	49,6
	122,8
	115,5
	+65,9
	+73,2
	-7,3

	незавершене виробництво
	93
	108
	23520
	25007
	1,4
	1,7
	1,6
	+0,2
	+0,3
	-0,1

	готова прдукція
	796
	928
	23520
	25007
	12,2
	14,2
	13,4
	+1,2
	+2,0
	-0,8

	дебіторська заборгованість
	4038
	3024
	23520
	25007
	61,9
	46,3
	43,5
	-18,4
	-15,6
	-2,8


 Для спрощення обчислення в розрахунок узято виторг від реалізації без ПД В, акцизів і відрахувань.
 Умовна тривалість обороту обчислюється методом підстановок: визначають показник тривалості обороту при середньому залишку капіталу звітного року та виторгу від реалізації за попередній рік.
 У звітному році, порівняно з попереднім, оборотність усього оборотного капіталу та окремих його складових, за винятком дебіторської заборгованості, сповільнилася за рахунок збільшення середніх залишків капіталу. Зростання обсягу реалізації позитивно вплинуло на оборотність капіталу, але ного темпи були нижчими від темпів зростання капіталу.
Якби темпи зростання реалізації були вищими від темпів зростання середніх залишків капіталу, то було би досягнуто зменшення тривалості оборогу.
Сума показників оборотності матеріальних оборотних активів та коштів в розрахунках і дасть узагальнюючу характеристику, яка має назву тривалості операційного циклу.
Вивчають динаміку тривалості операційного циклу. Зниження показника в динаміці розцінюють як позитивну тенденцію. Середньо-галузеві значення саме цього показника можуть вико​ристовуватись для оцінки базових параметрів запланованого для впровадження нового проекту як орієнтири для розрахунку суми оборотних коштів, яку необхідно зарезервувати.
У нашому прикладі (табл. 3.6.) тривалість операційного циклу в звітному році становить 159 днів (115,5 + 43,5), що на 47,5 днів більше, ніж в попередньому році.
Аналіз передбачає розроблення рекомендацій щодо прискорення оборотності активів.
Прискорити оборотність капіталу можна за допомогою таких заходів:
-оптимізація запасів матеріальних ресурсів;
-підвищення інтенсифікації виробництва;
-упровадження нової техніки, технології;
-удосконалення організації праці;
-випуск конку рентноспроможної продукції;
    - вивчення кон 'юнктури ринку;
-вивчення платоспроможності покупців;
    - удосконалення системи розрахунків тощо.
Як відомо, прискорення оборотності капіталу сприяє вивільненню оборотних коштів, що дає змогу підприємству без додаткового залучення фінансових ресурсів збільшувати обсяги виробництва.
Фінансовий стан підприємства значною мірою залежить також і від стану грошових коштів, які є наймобільнішою частиною оборотних засобів. Сума грошових коштів повинна бути такою, щоб її вистачило для покриття всіх першочергових платежів. Збільшення коштів на рахунках у банку свідчить, як правило, про зміцнення фінансового стану підприємства. Але якщо великі залишки коштів тривалий час не використовуються, то це свідчить про неефективне використання оборотного капіталу. Для одержання прибутку кошти слід використовувати для розширення власного виробництва або вкладати в акції інших підприємств.
Аналіз передбачає визначення змін питомої ваги найбільш мобільної частини оборотного капіталу (грошові кошти в касі та на рахунках) до суми поточних активів та змін складу і структури грошових коштів (табл. 3.7). 
Дані табл. 3.7. свідчать про те, то загальна сума грошових коштів збільшилася па 119 тис. гри. із 64 до 183 тис, гри., або на 185,9%, тобто майже втричі. Найбільше зростання відбулося за рахунок коштів на розрахунковому рахунку із 54 до 176 тис. гри., або на 225,9%. Грошові кошти в касі зросли на 7 тис. гри., а інші грошові кошти зменшилися на 10,0 тис. грн.
Таблиця 3.7.

Аналіз змін складу і структури грошових коштів та їх питомої ваги у поточних активах.
	Грошові кошти
	На початок року
	На кінець року
	Відхилення

	
	тис. гри.        %
	тис. грн.
	%
	тис.грн.
	%

	Каса
	
	7
	3,8
	
	+3,8

	Розрахунковий рахунок
	54
	84,4
	176
	1    96,2
	+ 122
	+ 11,8

	Валютний рахунок
	
	
	
	
	
	

	Інші грошові кошти
	10
	15,6
	-
	-
	-10
	-15,6

	Усього
	64
	100,0
	183
	100.0
	+ 119
	-

	Загальна сума поточних активів (тис, гри )
	9796
	
	15375
	
	+5579
	

	Питома вага грошових кошті» у загальній сумі поточних активів     |
	0,7
	
	1,2
	
	+0,5


Аналізуючи зміни структури розміщення грошових коштів, можна зробити висновок, що частка коштів на розрахунковому рахунку зросла на кінець року на 11,8% і становить 96,2%, частка грошових коштів в касі збільшилася на 3,8%.
 Як бачимо, питома вага грошових коштів у загальній сумі поточних активів збільшилася на 0,5 і становить 1,2%.[3;239-240]
4. Аналіз дебіторської та кредиторської заборгованості.
    Дебіторська заборгованість - це відволікання оборотних коштів з діяльності підприємства (заборгованість підприємств, організацій, осіб даному підприємству). Це - як безпроцентна позика клієнтам.
Відвернення коштів у дебіторську заборгованість призводить до фінансових ускладнень, підприємство відчуватиме брак коштів для придбання виробничих запасів, виплати заробітної плати, розра​хунків із бюджетом, постачальниками.    Окрім того, заморожування коштів призводить до сповільнення оборотності капіталу. Тому кожне підприємство повинне бути зацікавленим у скороченні тер​мінів погашення платежів шляхом удосконалення розрахунків, своєчасного оформлення розрахункових документів, передоплати, упровадження вексельної форми розрахунків тощо.
Завданням аналізу дебіторської заборгованості є вивчення та оцінка:
· складу та структури дебіторської заборгованості;
· питомої ваги дебіторської заборгованості в сумі поточних активів:
· її реальності (правдивості);
· правильності оформлення дебіторської заборгованості;
· показників якості та ліквідності цієї заборгованості;
•
впливу дебіторської заборгованості на фінансові результати
підприємства;
•
пошуку шляхів прискорення оборотності дебіторської заборгованості
   Для аналізу використовують:
· дані бухгалтерського балансу;

-   дані аналітичного обліку.
Насамперед вивчають, які зміни відбулися в складі та структурі
дебіторської заборгованості на кінець звітного періоду порівняно з
початком, а також у питомій вазі дебіторської заборгованості в
загальній сумі поточних активів (табл. 4.1.).


Таблиця 4.1.

Аналіз змін складу та структури дебіторської заборгованості.

	Показники
	На початок року
	На кінець року
	Відхилення

	
	сума, тис.грн
	питома вага, %
	сума, тис.грн
	питома вага, %
	сума, тис.грн
	питома вага, %

	Розрахунки з дебіторами 

за товари, роботи і послуги, строк сплати за яким не настав;
за товари, роботи і послуги, не сплачені в строк;
з іншими дебіторами
	2 139,0

422,0

20,0
	82,9

16,3

0,8
	2 930,0

517,0

20,0
	84,5

14,9

0,6
	+791,0

+95,0

-
	+1,6

-1,4

-0,2

	Усього
	2 581,0
	100
	3 467,0
	100
	+886,0
	-

	Поточні активи
	9 796,0
	х
	15 375,0
	х
	+5 579,0
	х

	Питома вага дебіторської заборгованості в загальній сумі поточних активів (%)
	
	26,3
	
	22,5
	
	+3,8


Загальна сума дебіторської заборгованості збільшилася на кінець року на 886,0 ніс, гри, у тому числі заборгованість за товари, роботи і послуги, строк оплати за якими не настав, - на 791,0 тис. грн.
Негативної оцінки заслуговує зростання заборгованості за товари, роботи і послуги, не сплачені в строк, на 95,0 тис. грн. Слід зазначити, що питома вага нісї заборгованості в загальній сумі дебіторів досить висока: на початок року вона становить 16,3% (422 : 258 І), на кінець року - 14,9% (517:3 467).
З обороту підприємства відвернено на кінець року 22,5% коштів від загальної суми поточних активів. Хоча це й менше на 3,8%, аніж на початок року, але відвернення такої значної суми з обороту негативно впливає на фінансовий стан підприємства і може спричинити фінансові трудноті.
Доцільно визначити темпи зростання дебіторської заборгова​ності і порівняти їх з попередніми періодами. Більш високі темпи зростання порівняно з попередніми періодами, пов'язані з непла​тежами, свідчать про погіршення платоспроможності підприємства.
У нашому випадку дебіторська заборгованість иа кінець року порівняно з початком зросла на 34,4%  (3467/2581*100=134,4%). Порівняно з попереднім роком (31,5%) темп зростання підвищився на 2,9%. Підвищення темпів зростання дебіторської заборгованості зумовлено значним зростанням (на 37%) заборгованості за товари, строк оплати яких не настав (2930/2139*100=137%). 
Після загального ознайомлення зі складом та структурою дебіторської заборгованості потрібно дати оцінку щодо реальної її вартості, вірогідності повернення, оскільки не всю заборгованість може бути стягнуто з дебіторів.
У ході аналізу доцільно вивчити:
 -який відсоток неповернення дебіторської заборгованості припадає на
 одного або кількох основних боржників; цей відсоток характеризує
 концентрацію неповернення заборгованості; чи впливатиме несплата
 боргів одним з основних боржників на фінансовий етап підприємства;
- який розподіл дебіторської заборгованості за термінами її утворення;
-яку частку векселів у дебіторській заборгованості займає продовження
терміну старих векселів.[6;91-93]
Важливо дати оцінку показникам якості та ліквідності дебі​торської заборгованості. Під якістю дебіторської заборгованості слід розуміти вірогідність одержання цієї заборгованості в повній сумі. Показником цієї вірогідності є термін утворення заборгованості, а також питома вага простроченої заборгованості. Практика свідчить: що більший строк дебіторської заборгованості, то нижча віро​гідність її одержання.
Тому в ході аналізу слід згрупувати заборгованість за термінами її виникнення. Наявність такої інформації за тривалий період дозволяє виявити як загальні тенденції розрахункової дисципліни, так і конкретних покупців, котрі найчастіше виявляються у числі ненадійних платників.
У нашому прикладі тривалість дебіторської заборгованості характеризується такими даними (табл. 4.2.).
Таблиця 4.2.

Аналіз тривалості дебіторської заборгованості, тис. грн.

	Статті дебіторської заборгованості
	Усього
	У межах строку (до 20 днів)
	Час після прострочення заборгованості

	
	
	
	до 1 міс.
	від 1 до 3 міс.
	від 3 до 6 міс.
	від 6 до 9 міс.
	від 9 міс. до 1 року
	більше 1 року

	Розрахунки з дебіторами

за товари, роботи і послуги, строк оплати яких не настав;
за товари, роботи і послуги, не сплачені в строк;
з іншими дебіторами
	2930

517

20
	2930

-
	-

207

-
	-

138

-
	-

112

-
	-

39

-
	-

21

-
	-

20

	Усього
	3467
	2930
	207
	138
	112
	39
	21
	20

	Питома вага простроченої заборгованості в загальній сумі дебіторської заборгованості (%)
	15,5

(537/3467*100)
	
	
	
	
	
	
	

	Питома вага сумнівної щодо повернення заборгованості і до загальної суми дебіторської заборгованості (%)
	0,6

(20/3467*100)
	
	
	
	
	
	
	


Як бачимо з табл.  значну питому вагу в загальній сумі дебіторської
заборгованості, а саме 90,5% (2930+207/3467*100), становить заборгованість за строками виникнення до одного місяця, у тому числі за товари і послуги, строк оплати яких не настав, - 84,5% (2930*100/3467).

 Прострочена заборгованість становить 537 тис. грн., або 15,5% до загальної суми дебіт Орської заборгованості. З них заборгованість із часом прострочення до одного місяця становить 207 тис. грн., або 6,0%; від одного до трьох місяців - 138 тис. гри., або 4,0%; від трьох до шести місяців - 112 тис. гри., або 3,2%; від шести до дев'яти місяців -39 тис. грн., або 1,1%; від дев'яти місяців до одного року 21 тис.грн., або 0,6%.

Сумнівна щодо повернення заборгованість зі строками понад один рік становить 20 тис.грн. або 0,6% до загальної суми дебіторської заборгованості (20*100/3467) і 3,7% - до суми простроченої заборгованості (20*100/537).
Фінансова служба організовує систематичний контроль за станом оплати покупцями відвантаженої чи відпущеної на місці продукції. У разі виникнення дебіторської заборгованості застосовує заходи щодо припинення подальшої поставки продукції боржникам, якнайшвидшої оплати відвантаженої продукції і накладення штрафних санкцій на боржників. У разі виникнення господарських спорів з приводу оплати рахунків підприємства за відвантажену продукцію, а також щодо інших фінансових проблем у взаємо​відносинах із партнерами, вирішення яких вимагає правових знань, спільно діють фінансова та юридична служби підприємства.

Зокрема, виконання таких загальних рекомендацій дозволить підприємству управляти дебіторською заборгованістю:   
 - контролювати стан розрахунків із покупцями при відтермінованій (простроченій) заборгованості; 
- по можливості орієнтуватися на більшу кількість покупців для зменшення ризику несплати одним або кількома великими покупцями;    

  -  вивчати фінансовий стан покупців для набуття впевненості щодо його подальшої платоспроможності; 
- слідкувати за співвідношенням дебіторської та кредиторської заборгованостей (значне перевищення дебіторської заборгованості створює загрозу фінансовій стійкості підприємства;
  -  застосовувати попередню оплату, вексельну форму оплати; 
  - використовувати метод надання знижок у разі довгострокової оплати та інше.
Якщо підприємство не використовує знижки у разі довго​строкової оплати рахунків, то воно втрачає частину прибутку.
Якість дебіторської заборгованості визначається також і її оборот​ністю. Оборотність характеризується такими показниками, як: 
- тривалість періоду погашення дебіторської заборгованості, або період інкасування (кількість днів перебування коштів у дебіторській забор​гованості);
- коефіцієнт оборотності (швидкість обороту дебіторської заборго​ваності).
Фактичну тривалість обороту дебіторської заборгованості, або термін інкасування, можна порівнювати також зі середньо-галузевими показниками та з періодом оборотності, передбаченим умовами договорів.
Таке порівняння дає можливість оцінити ступінь своєчасності платежів покупцями. Відхилення фактичної оборотності від договірної може бути результатом:
· неефективної роботи відповідальних осіб щодо стягнення забор​
гованості;
· ускладнень у стягненні з покупців суми дебіторської заборгованості в
установлений термін, попри зусилля підприємства щодо повернення в
оборот своїх коштів;
•фінансових ускладнень у покупців.
Якщо перша причина може бути усунена керівництвом підпри​ємства, то дві інших пов'язані з якістю та ліквідністю дебіторської заборгованості.
Оцінюючи надійність дебіторської заборгованості, слід пам'я​тати, що перетворення значної частини її в грошові кошти, як правило, неможливе без скорочення обсягу реалізації. Тривалість інкасування дебіторської заборгованості залежить і від стратегії ринку. Підприємство може бути зацікавленим у тому, щоби мати покупців, які затримують платежі, але сприяють тому, що підпри​ємство є прибутковим. Тобто прибуток від реалізації компенсує те, що покупець дедалі більше використовує обсяг грошових коштів даного підприємства.
Таким чином, при ана іізі дебіторської заборгованості потрібно брати до уваги ш'яюк рівня дебіторської заборгованості з рівнем реалізації і приб\ік\  її прибутку.
4.1. Аналіз структури позикового капіталу, ефективності його використання.

Залучення у господарський оборот банківських кредитів, креди​торської заборгованості та інших позикових коштів є нормальним явищем діяльності підприємства. Господарська практика свідчить, що ефективність використання залучених коштів, зазвичай, більша ніж ефективність використання власного капіталу. Це пояснюється, насамперед, підвищенням відповідальності суб'єктів господа​рювання перед кредиторами за повернення боргу у встановлений термін.
Використання у необхідних розмірах короткострокових кредитів банку створює для підприємства умови щодо підвищення ефектив​ності використання фінансових ресурсів, оскільки потреби в оборотних коштах, які носять тимчасовий характер, покриваються за рахунок кредитів.
Залучення в оборот позикового капіталу в розумних розмірах та ефективне його використання сприяють поліпшенню фінансового стану, і навпаки - якщо підприємство залучає в свій оборот позиковий капітал у розмірах, які економічно не обгрунтовані, то це може призвести до. погіршення фінансового стану.
У ході аналізу вивчають, які зміни відбулися в динаміці та структурі позикового капіталу, причини цих змін і дають їм оцінку.
Дослідимо динаміку змін структури позикового капіталу підприємства (табл. 4.4.).
Позиковий капітал на кінець року на 30,9% (1 470 : 4 752х 100) сформований за рахунок кредиторської заборгованості за товари і послуги, питома вага якої в загальній сумі капіталу зменшилася на 5,7%. Частка короткострокових кредитів зменшилася на 0,9% за рахунок часткового їх погашення і становить 33,7%.
Питома вага довгострокових кредитів у формуванні позикових коштів становить 17,5%', або на 1,8%, менше, ніж на початок року.
Таблиця 4.3.

Аналіз динаміки структури позикового капіталу.
	Джерело капіталу
	На початок року
	На кінець року
	Відхилення

	
	тис. грн.
	%
	тис. гри.
	%
	тис. гри.
	%

	1.  Довгострокові кредити банків
	700
	19,3
	830
	17,5
	-130
	-1,8

	2 .Поточні зобов'язання, у тому числі: 
2.1. Короткострокові кредити банків
	2923
1255
	80,7

34,6
	3922
1602
	82,5
33,7
	+999
+347
	-1,8
-0,9

	2.2 Кредиторська заборгованість за товари, роботи і послуги
	1325
	36,6
	1470
	30,9
	+ 145
	-5.7

	2.3 Поточні зобов'язання за розрахунками:
 із бюджетом, 
 зі страхування;
  з оплати праці Інші поточні зобов'язання
	3
-

39 301
	0,1
-

1,1   8,3
	-

68

117

665
	-

1,4
2,5

14,0
	-3
+68,0
+78 .

+364
	-0.1
+1,4
+ 1,4
+5,7

	Усього

	3623
	100,0
	4752
	100,0
	+1 129,0
	-


Оскільки в складі позикового капіталу значну питому вагу становить кредиторська заборгованість, вона підлягає більш детальному аналізові.
У процесі аналізу потрібно вивчити склад, давність виникнення
кредиторської заборгованості, наявність, частоту та причини виникнення простроченої заборгованості постачальникам ресурсів, персоналу підприємства з оплати праці, бюджету, позабюджетним фондам, установити суму виплачених санкцій за прострочення платежів.
Як свідчать дані табл. 4.3., кредиторська заборгованість в основному
складається із заборгованості за товари, роботи і послуги. На початок року питома вага цієї заборгованості в загальній сумі поточних зобов'язань становила 45,3% (1 325 : 2 923 х 100), на кінець року - 37,5% (1 470 : 3 922 х 100). Заборгованість з оплати праці в загальній сумі кредиторської заборгованості становила на початок року 1,3% (39 : 2 923 х 100), на кінець року - 3,0% (117 : 3 922 х 100). Інші поточні зобов'язання - відповідно, 10,3% (301 : 2 923 х 100) і 17% (665 : 3 922 х 100).
У нашому прикладі на початок року за рахунок кредиторської заборгованості покривалося 29,8% (2923*100/9796) усіх поточних активів, а на кінець року – 25,5% (3922*100/15375).
Під час аналізу кредиторської заборгованості слід ураховувати, що вона одночасно є джерелом покриття дебіторської заборго​ваності. Тому рекомендується порівняти суми дебіторської і кредиторської заборгованостей.
Якщо перша перевищує другу, то це свідчить про іммобілізацію власного капіталу в дебіторську заборгованість.Складемо розрахунковий баланс підприємства, діяльність якого аналізуємо (табл. 4.4.).
Таблиця 4.4.
Розрахунковий баланс підприємства.

	Дебітори
	Тис, грн.
	Кредитори
	Тис. гри

	Дебіторська заборгованість за товари, роботи і послуги
	3447
	Кредиторська заборгованість за товари, роботи і послуги
	1470

	Інша поточна дебіторська заборгованість
	20
	Поточні зобов'язання за розрахунками а)зі страхування; б) з оплати праці
	68
1 17

	
	
	Інші поточні зобов'язання
	665

	Усього
	3467
	Усього
	2320

	
	
	Перевищення дебіторської заборгованості над кредиторською
	1 147

	Баланс
	3467
	Баланс
	3467


Як бачимо, дебіторська заборгованість значно перевищує кредиторську. Сума перевищення становить 1 147 тис. грн. Це свідчить про відвернення власних коштів з обороту, що негативно впливає на фінансовий стан підприємства.
Оскільки дебіторська заборгованість зросла головним чином за рахунок її збільшення щодо розрахунків за товари, роботи і послуги, строк оплати за якими не настав, то це суттєво не вплинуло на фінансовий стан підприємства.
Аналіз кредиторської заборгованості передбачає оцінку її оборотності.
Оцінку оборотності кредиторської заборгованості (як і дебіторської) проводять за показниками: 
- тривалості періоду погашення кредиторської заборгованості

- швидкості обороту (коефіцієнт оборотності); 
- відношення середнього розміру кредиторської заборгованості до виторгу від реалізації.
Ці показники визначають аналогічно показникам за дебітор​ською заборгованістю з тією різницею, що замість виторгу від реалізації продукції враховується величина закупівель. Це викликано тим, що обсяги продажу не можуть порівнюватися з борговими зобов'язаннями за отримані поставки.
Середній термін сплати рахунків постачальникам за звітний період у ході аналізу порівнюється з аналогічним показником за попередній період, а також із показником, обчисленим для всієї галузі.
Якщо цей термін коротший, то це може означати, що підпри-ємства-постачальники надають даному підприємству знижку в рахунках за швидку сплату або ж розглядають підприємство як ризиковане і тому виставляють йому жорсткі умови розрахунків. Завдання економіста-з'ясувати, чому підприємство має коротший термін кредиту і що слід зробити, щоби ці терміни кредиту були сприятливішими або довшими.
Якщо ж, навпаки, середній термін сплати розрахунків поста​чальникам довший, то це може означати, що підприємство купує на добрих розрахункових умовах або ж що воно затягує виплату, тобто використовує кредиторську заборгованість як джерело свого фінансування.
Доцільно порівняти показники тривалості кредиторської і дебіторської заборгованостей. Якщо виявиться, що показник тривалості кредиторської заборгованості перевищує хоча би на кілька днів такий же показник щодо дебіторів, то це означає, що дане підприємство вміє управляти кредиторською заборгованістю так, щоб утримувати позики довше, ніж дозволяє це робити своїм
боржникам.
У ході аналізу визначають та дають оцінку показникам ефек​тивності використання позикового капіталу. До них, зокрема, належить ефект фінансового важеля. Дія ефекту фінансового важеля полягає у співвідношенні між величиною економічної рента​бельності підприємства і рівнем процентів на позиковий капітал.      
 Ефект фінансового важеля показує, на скільки процентів збіль​шується рентабельність власного капіталу за рахунок залучення в оборот позикових коштів.
Як свідчать дамі табл. 4.5., усі три підприємства мають однаковий рівень рентабельності інвестованого капіталу- 20%. При ньому рівень рентабельності власного капіталу різний: у підприємства А- 14%, Б- 16%, В-20%. Підприємство
Таблиця 4.5.
Ефект фінансового важеля.
	пор.
	Показники
	ПІДПРИЄМСТВО

	
	
	А
	Б
	В

	1.
	Середньорічна сума капіталу, тис гри у т. ч :. •     власного капіталу, •     позикового капіталу
	2500 2500
	2500 1250 1250
	2500 625 1875

	2. .
	Прибуток, тис гри.
	500
	500
	500

	3.
	Загальна рентабельність інвестованого' кап італу, %
	20
	20
	20

	4.
	Податок (30%), тис грн.
	150
	150
	150

	5.
	Прибуток після сплати податку, тис грн.
	350
	350
	350

	6.
	Сума процентів за кредит (за ставкою 12%), тис грн
	
	150
	225

	7.
	Чистий прибуток, тис грн
	350
	200
	125

	8.
	Рентабельність власного капіталу
	                  14
	16
	20

	9.
	Ефект фінансового важеля, %
	
	+2
	+6


Б, використовуючи позиковий капітал, збільшило рентабельність власного капіталу на 2,0% за рахунок того, що за кредитні ресурси воно платить 12%, а рентабельність власного капіталу після сплати процентів становить 14%.    
Підприємство В одержало ще більший ефект .фінансового важеля за рахунок більшої питомої ваги позикового капіталу (плече фінансового важеля):        

ЕФВВ- [20 х (1 - 0.3) - 12]х 1875/625 = 6%
У розглянутому прикладі ми отримали позитивний ефект фінансового важеля, оскільки рентабельність інвестованого капіталу вища від процентної ставки за кредитні ресурси. У цьому випадку підприємству вигідно збільшувати плече фінансового важеля.
Якщо ж процентна ставка більша за рентабельність власного капіталу, створюється від'ємний ефект фінансового важеля: підприємство “проїдає” свій власний капітал, що може призвести до його банкрутства[3;265-270]

Висновок

Економічний аналіз можна назвати синтезованою наукою, яка сформувалася внаслідок інтеграції багатьох наук і об'єднала окремі їх елементи. У свою чергу, результати аналізу використовуються іншими науками. Безперечно, усі ці зв'язки є багатоплановими, реальними, об'єктивними і мають бути використані для всебічного розвитку діяльності підприємств, їхніх підрозділів і об'єднань.

Основним завданням підприємств матеріальної сфери є найбільш повне забезпечення попиту споживачів у високоякісній продукції. Темпи зростання обсягу виробництва продукції, підвищення її якості безпосередньо впливають на величину витрат, прибуток і рентабельність підприємства. Аналіз виробничої діяльності здійснюється з метою підвищення її ефективності. Основними об’єктами аналізу є обсяг продукції в цілому та в розрізі асортименту, структура продукції, її якість, ритмічність виробництва. Використовуючи відповідну інформацію звітності, обліку, необлікові дані, аналізують динаміку обсягу продукції та виконання плану по ньому, оцінюють асортиментно-структурні зрушення у випуску продукції, визначають вплив зміни якості на кінцеві результати виробництва, здійснюють оцінку ритмічності виробництва. Вирішення тих чи інших завдань вимагає застосування спеціальних способів економічного аналізу.

Обсяг продукції і фінансові результати від її реалізації значною мірою залежать від ефективності використання трудових ресурсів. В процесі аналізу трудових ресурсів здійснюється оцінка чисельного складу персоналу, ефективності використання робочого часу і продуктивності праці. На забезпеченість робочою силою справляє вплив  плинність кадрів. Структурний склад персоналу вивчається визначенням співвідношення окремих груп і категорій персоналу в загальній чисельності працюючих. Основними показниками використання робочого часу є середня тривалість робочого дня, середня тривалість робочого року, загальна кількість відпрацьованих персоналом людино-днів і людино-годин..В процесі аналізу визначаються втрати робочого часу, які негативно впливають на продуктивність праці і кінцеві результати виробництва. 
Важливим об’єктом економічного аналізу є фінансові результати. Вони можуть бути позитивними і негативними. Прибуткова діяльність підприємства передбачає перевищення доходів підприємства над відповідними витратами.

    Фінансові результати визначаються по видах діяльності підприємства. Основним джерелом аналізу є “Звіт про фінансові результати”. Інформація звітності дозволяє проаналізувати процес формування фінансових результатів, вивчити їх динаміку, з’ясувати вплив зміни відповідних доходів та витрат на приріст фінансових результатів, встановити причини збитків та зменшення прибутку.

Успішна діяльність суб’єктів підприємництва в умовах ринкових відносин в значній мірі залежить від стійкості фінансового стану. Стабільний фінансовий в свою чергу, є важливою умовою ефективної діяльності. Показники, що характеризують фінансовий стан підприємства відображаються у фінансовій звітності. Склад, зміст, порядок складання і подання фінансової звітності визначені відповідними національними стандартами обліку та звітності. Основними формами річної фінансової звітності є “Баланс”, “Звіт про фінансові результати”, “Звіт про власний капітал”, “Звіт про рух грошових коштів”,  “Примітки до фінансової звітності”. Інформація фінансової звітності необхідна як зовнішнім, так і внутрішнім користувачам для вирішення відповідних питань.

    До основних завдань аналізу фінансового стану можна віднести наступні: аналіз активів та пасивів підприємства; аналіз фінансової стійкості; аналіз ліквідності і платоспроможності; аналіз ділової активності; аналіз ефективності діяльності.

    В процесі аналізу балансу підприємства вивчається динаміка й структура активів, пасивів та зобов’язань. Показники фінансової стійкості характеризують співвідношення окремих груп пасивів, а також ступінь покриття активів відповідними пасивами. Рівень платоспроможності оцінюють за показниками ліквідності. Для оцінки ділової активності необхідно використовувати систему показників оборотності коштів підприємства. Ефективність господарювання характеризують за допомогою показників рентабельності.
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